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1. ΕΙΣΑΓΩΓΗ 

 

Οι πρόσφατες δυσµενείς εξελίξεις στο χρηµατοπιστωτικό περιβάλλον επιβάλλουν 

αναθεώρηση και επαναπροσδιορισµό της πολιτικής των τραπεζών κατά την παροχή νέων 

πιστοδοτήσεων καθώς και κατά τη διαχείριση των ήδη υπαρχουσών.  

Λόγω των εξελίξεων αυτών οι τράπεζες σήµερα απαιτούν από τις επιχειρήσεις πολλές 

εξασφαλίσεις και εγγυήσεις. Έτσι τα τελευταία δύο χρόνια, που η οικονοµική κρίση 

βρίσκεται σε έξαρση, έχει σηµειωθεί σηµαντική µείωση στον αριθµό των χορηγούµενων 

χρηµατοδοτήσεων. 

Οι επιχειρήσεις µε τη σειρά τους οφείλουν να προσαρµοστούν στη νέα εποχή καθώς η 

χρηµατοδότηση είναι για αυτές ένα από τα σηµαντικότερα ζητήµατα που αντιµετωπίζουν. 

Το ζήτηµα αυτό συναντάται σε κάθε βήµα ή ενέργεια της επιχείρησης, δηλαδή στην 

έναρξή της και αλλά και σε όλη την υπόλοιπη πορεία της. Έχουν ανάγκη τη 

χρηµατοδότηση για να ενισχύσουν το κεφάλαιο κίνησης τους µε σκοπό να καλύψουν τα 

σταθερά τους έξοδα (ενοίκιο, µισθοί υπαλλήλων, πάγιοι λογαριασµοί κτλ), να 

προµηθευτούν το εµπόρευµά τους, να καλύψουν έκτακτες ζηµιές (φωτιά, καταστροφή 

εµπορευµάτων κτλ). 

Η επιλογή της κατάλληλης µορφής χρηµατοδότησης έχει µεγάλη σηµασία για την 

αύξηση του κεφαλαίου κίνησης της επιχείρησης, αφού εξασφαλίζει σε αυτήν όσο το 

δυνατόν µεγαλύτερη βιωσιµότητα και κερδοφορία. Όµως η επιλογή µίας µη κατάλληλης 

χρηµατοδότησης µπορεί να ζηµιώσει την επιχείρηση ή ακόµα χειρότερα να την οδηγήσει 

και στο κλείσιµο. Για το λόγο αυτό οι επιχειρήσεις πρέπει να ενηµερώνονται για τις 

χρηµατοδοτικές λύσεις που προσφέρονται στην αγορά, να τις αξιολογούν (είτε µόνες τους 

είτε µε τη βοήθεια εξωτερικών οικονοµικών συµβούλων) και να επιλέγουν αυτήν που 

ταιριάζει περισσότερο στις ανάγκες και στις δυνατότητες της δικής τους επιχείρησης. 

Σε αυτή την εργασία αναλύονται οι διάφοροι τρόποι χρηµατοδότησης των 

επιχειρήσεων για το κεφάλαιο κίνησής τους, οι οποίοι είναι: 

- Αυτοχρηµατοδότηση 

- Τραπεζικά δάνεια 

- Leasing 

- Venture Capital 
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- Factoring 

- Οµολογιακά δάνεια 

- ΕΤΕΑΝ 

- Ασφάλιση πιστώσεων 

- Νέος επενδυτικός νόµος 

- ΕΣΠΑ 

- ΕΠΑΝ 

- Business angels 

- Θερµοκοιτίδες επιχειρήσεων και τεχνολογικά πάρκα 

- ΝΕΧΑ 

- ΤΑΝΕΟ 
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2. ΚΕΦΑΛΑΙΟ ΚΙΝΗΣΗΣ – ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗ 

 

ΚΕΦΑΛΑΙΟ ΚΙΝΗΣΗΣ 

Στο πλαίσιο ανάλυσης του κεφαλαίου κίνησης 

αναφερόµαστε σε µόνιµο και για προσωρινό 

κεφάλαιο κίνησης. Μόνιµο κεφάλαιο κίνησης είναι το 

ποσό που η επιχείρηση δεσµεύει στο χαµηλό σηµείο 

δραστηριότητας. Προσωρινό κεφάλαιο κίνησης είναι 

το ποσό που δεσµεύει λόγω εποχικής αύξησης της 

δραστηριότητας. 

Στη σύγχρονη επιχειρηµατική ορολογία για το κυκλοφορούν ενεργητικό 

χρησιµοποιείται συχνότερα ο όρος (συνολικό) κεφάλαιο κίνησης (working capital ή gross 

working capital) ενώ η διαφορά κυκλοφορούντος ενεργητικού και βραχυπρόθεσµων 

υποχρεώσεων είναι γνωστή σαν καθαρό κεφάλαιο κίνησης (net working capital). Στην 

πράξη συνήθως χρησιµοποιείται αδιακρίτως ο όρος κεφάλαιο κίνησης και εφόσον δεν 

ορίζεται η έννοια αυτού, νοείται το σύνολο των ενεργητικών που θα µετατραπούν σε 

µετρητά εντός ενός έτους. 

Το κεφάλαιο κίνησης µπορούµε να το διακρίνουµε σε 3 βασικές κατηγορίες: 

1. Συνολικό Κεφάλαιο κίνησης το οποίο είναι ίσο µε το κυκλοφορούν ενεργητικό  

2. Ίδιο Κεφάλαιο κίνησης προκύπτει εάν από το συνολικό ίδιο κεφάλαιο της 

επιχείρησης αφαιρέσουµε το πάγιο ενεργητικό.  

3. Καθαρό Κεφάλαιο Κίνησης είναι το τµήµα εκείνο του κεφαλαίου που είναι 

διαθέσιµο για την αντιµετώπιση τόσο των λειτουργικών αναγκών της επιχείρησης , 

όσο και των διαφόρων διακυµάνσεων που οφείλονται στις µεταβολές των τιµών ,η 

των συνθηκών της αγοράς. 

 

Καθαρό κεφάλαιο κίνησης = Κυκλοφορούν ενεργητικό – Τρέχουσες υποχρεώσεις* 

 

Είναι το ποσό των χρηµάτων που είναι δεσµευµένο για τις συνήθεις λειτουργίες της 

επιχείρησης (εκτός από το πάγιο ενεργητικό) και τα στοιχεία από τα οποία αποτελείται 
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συνιστούν τους παράγοντες εκείνους που κυρίως επηρεάζουν το συνολικό ρυθµό 

ταµειακής κίνησης.  

Αν οι τρέχουσες υποχρεώσεις παραµένουν αµετάβλητες, το καθαρό κεφάλαιο κίνησης 

αυξάνεται όσο αυξάνεται και το κυκλοφορούν ενεργητικό.  Ανάµεσα σε δύο επιχειρήσεις 

του ίδιου κλάδου της βιοµηχανίας που έχουν ίσο ποσό ενεργητικού, η επιχείρηση που έχει 

υψηλότερο καθαρό κεφάλαιο κίνησης είναι περισσότερο ρευστοποιήσιµη επειδή έχει στη 

διάθεσή της περισσότερο ρευστοποιήσιµα στοιχεία για να καλύψει τα βραχυπρόθεσµα 

δάνειά της. Εξαιτίας αυτής της παραδοχής, το καθαρό κεφάλαιο κίνησης θεωρείται συχνά 

κατά τη διαχείριση του κεφαλαίου κίνησης και ως δείκτης της ρευστότητας. 

Εάν είναι θετικό, όπως φαίνεται από τον ορισµό του, τα εύκολα ρευστοποιήσιµα 

στοιχεία (κυκλοφορούν ενεργητικό) καλύπτουν τις βραχυχρόνιες υποχρεώσεις µε συνέπεια 

την ικανότητα της επιχείρησης να πληρώνει χωρίς προβλήµατα.  

 

*Υπάρχει βέβαια ο προβληµατισµός για το κατά πόσο τα αποθέµατα είναι εύκολα 

ρευστοποιήσιµα και πραγµατικά, και για τον λόγο αυτό υπολογίζεται σαν πιο έγκυρο το 

καθαρό κεφάλαιο κίνησης στο οποίο δεν υπολογίζονται τα αποθέµατα (αντί για το 

κυκλοφορούν ενεργητικό στην παραπάνω σχέση, παίρνουµε το κυκλοφορούν µείον τα 

αποθέµατα). 

 

 

ΚΑΤΗΓΟΡΙΕΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 

 

Η κατάταξη των επιχειρήσεων µε βάση το µέγεθος γίνεται σε τρεις κατηγορίες:  µικρές, 

µεσαίες και µεγάλες, µε συνήθη συµβατικά κριτήρια τον αριθµό των απασχολούµενων, το 

απασχολούµενο κεφάλαιο, το παραγωγικό δυναµικό και κάποια κριτήρια τεχνικής φύσης 

(π.χ. ιπποδύναµη µηχανηµάτων, ποσότητα ηλεκτρικής ενέργειας που καταναλώνεται, 

έκταση γεωργικής γης, τονάζ γεωργικών προϊόντων κλπ). 

Στην όποια προσπάθεια ταξινόµησης θα πρέπει να λαµβάνεται υπόψη ο κλάδος της 

δραστηριότητας καθώς επίσης το ότι δύσκολα ένα κριτήριο από µόνο του αποτελεί ικανή 

και αναγκαία συνθήκη για την τοποθέτηση µιας επιχείρησης σε µία κατηγορία. Κάποιες 
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επιχειρήσεις είναι Capital Intensive και κάποιες άλλες Labour Intensive. Επίσης, πρέπει να 

λαµβάνεται υπόψη και η Χώρα – Αγορά µέσα στην οποία δραστηριοποιείται η επιχείρηση. 

Μια µεγάλη επιχείρηση στην Ελλάδα δεν είναι απαραίτητα µεγάλη για τα δεδοµένα των 

Η.Π.Α. 

Σύµφωνα µε την 2003/361/ΕΚ Σύσταση της Ευρωπαϊκής Επιτροπής, η οποία 

δηµοσιεύτηκε στην επίσηµη εφηµερίδα της Ευρωπαϊκής Ένωσης σχετικά µε τον ορισµό 

των πολύ µικρών, των µικρών, των µεσαίων και των µεγάλων επιχειρήσεων, η διάκρισή 

τους µε βάση το µέγεθος γίνεται µε τα εξής κριτήρια: 

• Πολύ µικρή επιχείρηση: <10 εργαζόµενους και κύκλο εργασιών ή σύνολο ισολογισµού 

< 2.000.000  

• Μικρή επιχείρηση: <50 εργαζόµενους και κύκλο εργασιών ή σύνολο ισολογισµού 

<10.000.000  

• Μεσαία επιχείρηση: <250 εργαζόµενους και κύκλο εργασιών ή σύνολο ισολογισµού 

<43.000.000 

• Μεγάλη επιχείρηση: 250 ή περισσότεροι εργαζόµενοι και κύκλο εργασιών ή σύνολο 

ισολογισµού >43.000.000  

 

Αξίζει να σηµειωθεί ότι, µόνο το 2% των Ελληνικών επιχειρήσεων ανήκει στην 

κατηγορία των µεγάλων. 
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3. ΠΗΓΕΣ ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΗΣΗΣ ΤΩΝ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 

 

3.1 ΑΥΤΟΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΗΣΗ  

Η αυτοχρηµατοδότηση αποτελεί συνηθισµένο µέσο χρηµατοδότησης των 

επιχειρήσεων και το µέγεθος της επηρεάζεται από ην ασκούµενη από την επιχείρηση 

πολιτική κερδών ή µερισµάτων, όσο και από το οριζόµενο κάθε φορά ποσοστό 

φορολογίας των κερδών που δεν διανέµονται όπως και από τους συντελεστές των 

φορολογικών αποσβέσεων.  

Αυτοχρηµατοδότηση είναι η δηµιουργία κεφαλαίου από την ίδια την επιχείρηση χωρίς 

την προσφυγή σε ξένες πηγές ή στο επιχειρηµατία (και µετόχους). Η κύρια πηγή 

αυτοχρηµατοδότησης είναι τα κέρδη της επιχείρησης τα οποία δεν διανέµονται, αλλά 

παραµένουν και χρησιµοποιούνται από αυτήν. Αυτή είναι η γνήσια αυτοχρηµατοδότηση.  

Η γνήσια αυτοχρηµατοδότηση περιλαµβάνει τα µη διανεµηθέντα κέρδη, το τακτικό 

αποθεµατικό, τα έκτακτα αποθεµατικά, τα ειδικά αποθεµατικά (επικουρικής ασφάλισης 

προσωπικού, επικουρικής συνταξιοδότησης προσωπικού) κτλ. Στα παραπάνω ποσά 

προσθέτονται και οι αποσβέσεις (τακτικές και έκτακτες), όχι γιατί αποτελούν πηγή 

χρηµατοδότησης, αλλά γιατί έχουν αφαιρεθεί από τα κέρδη χωρίς να έχουν διατεθεί 

κεφάλαια (µετρητά) για αυτές.  

Υπάρχει όµως και η περίπτωση της µη γνήσιας 

αυτοχρηµατοδότησης, κατά την οποία τα κεφάλαια που 

βρίσκονται δεσµευµένα σε διάφορα περιουσιακά 

στοιχεία απελευθερώνονται µε την ρευστοποίηση των 

στοιχείων αυτών για να χρησιµοποιηθούν σε νέες 

επενδύσεις.  

Η µη γνήσια αυτοχρηµατοδότηση δεν προϋποθέτει 

την ύπαρξη κερδών ούτε συντελεί στη αύξηση του επιχειρησιακού κεφαλαίου, παρά µόνο 

στην ουσιαστική και οικονοµικότερη αξιολόγηση και αξιοποίηση των υπαρχόντων πόρων 

λόγω αναδιάρθρωσης των περιουσιακών στοιχείων ή λόγω µεταβολής της πολιτικής 

αγορών και πωλήσεων των προϊόντων.  
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Μη γνήσια αυτοχρηµατοδότηση έχουµε στις εξής περιπτώσεις :   

1. Στην περίπτωση ρευστοποίησης των αφανών αποθεµατικών, τα οποία δηµιουργούνται 

από την υποτίµηση των στοιχειών του ενεργητικού ή την υπερτίµηση των στοιχείων 

του παθητικού. 

2. Στην περίπτωση αναδιάρθρωσης της σύνθεσης των περιουσιακών στοιχείων και  

3. Στην περίπτωση µεταβολής της πιστωτικής πολιτικής πωλήσεων δηλαδή των 

πωλήσεων επί πιστώσει ώστε η επιχείρηση µε µεγάλη ταχύτητα κυκλοφορίας των 

παρεχόµενων πιστώσεων να αυτοχρηµατοδοτήσει το παραγωγικό της πρόγραµµα.  

 

 

 

 

 

 

 

3.2 ΤΡΑΠΕΖΙΚΑ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΑ ∆ΑΝΕΙΑ 

Οι τράπεζες προσφέρουν δύο µεγάλες κατηγορίες δανείων προς τις επιχειρήσεις :  

Τα βραχυπρόθεσµα δάνεια που είναι κυρίως για κεφάλαιο κίνησης και τα 

µακροπρόθεσµα που αφορά δάνεια για αγορά παγίων εγκαταστάσεων και εξοπλισµού. 

Είναι πολύ συνηθισµένο για τις τράπεζες, εκτός από εµπράγµατες εξασφαλίσεις, να 

ζητούν ταυτόχρονα και τις προσωπικές εγγυήσεις των φορέων µιας επιχείρησης. 

Τα δάνεια κεφαλαίου κίνησης αποσκοπούν στη βελτίωση της ρευστότητας της 

επιχείρησης και είναι από τη φύση τους µικρής διάρκειας ενώ τα δάνεια για αγορά παγίων 

εγκαταστάσεων και εξοπλισµού είναι µεγαλύτερης διάρκειας. Η µορφή τους ποικίλει 

µεταξύ Αλληλόχρεων Λογαριασµών, Τοκοχρεολυτικών ή Χρεολυτικών δανείων. 
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ΚΑΤΗΓΟΡΙΕΣ: 

∆άνεια για Κεφάλαιο Κίνησης 

Οι επιχειρήσεις προκειµένου να είναι σε θέση να κάνουν πιστώσεις στους πελάτες τους 

ή να προβαίνουν στις απαραίτητες αγορές πρώτων υλών και εµπορευµάτων θα πρέπει να 

διαθέτουν την κατάλληλη ρευστότητα. Οπότε, δηµιουργείται η ανάγκη για κεφάλαιο 

κίνησης, η οποία καλύπτεται από τις επιχειρήσεις µε ίδια κεφάλαια ή µε τραπεζικό 

δανεισµό. 

Τα επιχειρηµατικά δάνεια αυτής της µορφής χορηγούνται από τις Εµπορικές τράπεζες 

για να καλύψουν µόνιµες ή εποχιακές ανάγκες κεφαλαίου κίνησης των βιοµηχανικών, 

βιοτεχνικών, εµπορικών ή άλλων µορφών επιχειρήσεων. ∆ίνονται µε σκοπό να 

υποβοηθήσουν τις επιχειρήσεις σε προβλήµατα ρευστότητας, που προκύπτουν από τον 

ετεροχρονισµό των εισπράξεων και των πληρωµών. 

Οι τράπεζες προκειµένου να προσδιορίσουν τη µορφή, το ύψος και τη διάρκεια των 

αναγκαίων κεφαλαίων κίνησης αναλύουν διεξοδικά τα οικονοµικά στοιχεία των 

επιχειρήσεων. Επιπλέον, δίνουν ιδιαίτερη βαρύτητα στο παραγωγικό  - συναλλακτικό 

κύκλωµα της επιχείρησης και στους όρους αγορών και πωλήσεων.  

Η χρηµατοδότηση για κεφάλαιο κίνησης µπορεί να φτάσει έως το 100% του τζίρου της 

επιχείρησης ενώ οι καλύψεις της τράπεζας για το συγκεκριµένο είδος δανείου διαφέρουν 

ανά περίπτωση. 

Τα πιστωτικά ιδρύµατα προσφέρουν σήµερα ολοκληρωµένα πακέτα χρηµατοδοτήσεων 

για κεφάλαιο κίνησης, τα οποία θα µπορούσαµε να τα διακρίνουµε περαιτέρω µε βάση το 

σκοπό και τις εξασφαλίσεις τους, στις παρακάτω κατηγορίες: 

1. Εφάπαξ χρηµατοδότηση 

Σκοπός της είναι η χρηµατοδότηση ειδικών ή έκτακτων αναγκών της επιχείρησης. 

Τέτοιες ανάγκες µπορούν να είναι για παράδειγµα, η υλοποίηση µιας συγκεκριµένης 

παραγγελίας ή η αγορά πρώτων υλών τοις µετρητοίς. Η διάρκειά της εξαρτάται από τις 

ανάγκες που εξυπηρετεί. 

2. Χρηµατοδότηση για κεφάλαιο κίνησης µονιµότερων αναγκών 

Η χρηµατοδότηση αυτή αποσκοπεί στην κάλυψη του καθαρού κεφαλαίου κίνησης, 

δηλαδή αυτού που χρηµατοδοτεί το κυκλοφορούν ενεργητικό µιας επιχείρησης. Ο χρόνος 
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αποπληρωµής της είναι µεσοπρόθεσµος και γίνεται συνήθως µε δάνειο τακτής λήξης. 

Επιπλέον, η χρηµατοδότηση αυτή ονοµάζεται και  “bridge financing” καθώς 

χρησιµοποιείται και για µακροπρόθεσµες ανάγκες της επιχείρησης έως ότου βρεθούν τα 

απαραίτητα µακροπρόθεσµα κεφάλαια. 

3. Χρηµατοδότηση µε ενέχυρο αξιόγραφα 

Είναι η µορφή της χρηµατοδότησης σύµφωνα µε την οποία η τράπεζα χορηγεί δάνεια 

έναντι επιταγών και συναλλαγµατικών, οι οποίες προέρχονται από εµπορική 

δραστηριότητα. Τα δάνεια αυτής της µορφής συνήθως χορηγούνται µέσω ενός 

αλληλόχρεου λογαριασµού µεταξύ της τράπεζας και του πελάτη. Η τράπεζα παρακρατεί 

συνήθως ένα περιθώριο που διαφέρει από πιστούχο σε πιστούχο, το οποίο είναι συνήθως 

συνάρτηση της φερεγγυότητας του πελάτη και της εισπραξιµότητας των αξιόγραφων 

πελατείας του, προκειµένου να καλύπτονται οι τόκοι, τα έξοδα και οι τυχόν επιστροφές 

απλήρωτων αξιόγραφων. 

4. Χρηµατοδότηση µε ενέχυρο εµπορεύµατα 

Στην περίπτωση που οι επιχειρήσεις διαθέτουν εµπορεύµατα ελεύθερα βαρών (πρώτες 

ύλες ή έτοιµα προϊόντα) µπορούν να χρηµατοδοτηθούν από την τράπεζα ενεχυριάζοντας 

τα υπέρ της. Στην τραπεζική πρακτική, τα πιστωτικά ιδρύµατα προβαίνουν σε τέτοιου 

είδους χρηµατοδότηση µόνο σε απόλυτα φερέγγυους πελάτες και ανάλογα µε το είδος των 

εµπορευµάτων καθώς γενικά δεν αποτελούν ισχυρή εξασφάλιση, αφού είναι πολύ εύκολο 

να απαξιωθούν ή να καταστραφούν. 

5. Προχρηµατοδότηση - Χρηµατοδότηση εξαγωγών 

Είναι οι χρηµατοδοτήσεις προς επιχειρήσεις για την προετοιµασία και τη διενέργεια 

εξαγωγών. ∆ηλαδή, οι τράπεζες παρέχουν ρευστότητα στις επιχειρήσεις έως την είσπραξη 

των χρηµάτων από τους πελάτες τους στο εξωτερικό.  

6. Χρηµατοδότηση για κεφάλαιο κίνησης χωρίς εξασφαλίσεις 

Χορήγηση σε πολύ καλές επιχειρήσεις, αφού προσδιοριστούν οι ανάγκες τους για 

κεφάλαιο κίνησης. Η τράπεζα θα πρέπει να γνωρίζει το σκοπό για τον οποίο η επιχείρηση 

θα διαθέσει τα χρήµατα, κάτι που δεν είναι απόλυτα εφικτό. Η χρηµατοδότηση αυτή 

λειτουργεί µέσω αλληλόχρεου λογαριασµού. 
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7. Χρηµατοδότηση εισαγωγών 

Αποτελεί χρηµατοδότηση βραχυπρόθεσµου χαρακτήρα για την πληρωµή εισαγόµενων 

προϊόντων. Οι τράπεζες ζητούν διάφορες εξασφαλίσεις ανάλογα µε τη φερεγγυότητα του 

κάθε πιστούχου. 

8. Χρηµατοδότηση µε εκχώρηση απαίτησης ή σύµβασης 

Είναι χρηµατοδότηση βραχυπρόθεσµου χαρακτήρα η οποία δίνει ρευστότητα έως ότου 

πληρωθεί η συγκεκριµένη απαίτηση ή ολοκληρωθεί συγκεκριµένη σύµβαση και η 

πληρωµή της. Η τράπεζα έχει κίνδυνο καθώς ενδέχεται να µην πληρωθεί η απαίτηση ή η 

σύµβαση καθώς και να µην ολοκληρωθεί κάποια σύµβαση. Η χορήγηση αυτή είναι 

συνάρτηση της φερεγγυότητας της επιχείρησης και του αντισυµβαλλόµενου. 

9. Χρηµατοδότηση µε ενέχυρο τίτλους και καταθέσεις 

Είναι χρηµατοδότηση µε ενέχυρο, οµόλογα, έντοκα γραµµάτια δηµοσίου, µετοχές 

εισηγµένων επιχειρήσεων, µερίδια Αµοιβαίων Κεφαλαίων, καταθέσεων κτλ. 

10. Χρηµατοδότηση µε προσηµείωση υποθήκης ή υποθήκη 

Είναι η χρηµατοδότηση µε προσηµείωση υποθήκης ή υποθήκη επί συγκεκριµένου 

ακινήτου. Τα παραπάνω αποτελούν εµπράγµατο δικαίωµα σε εξασφάλιση απαίτησης, µε 

την προνοµιακή ικανοποίηση του δανειστή από το ακίνητο. 

 

∆άνεια για πάγιες εγκαταστάσεις και εξοπλισµό 

Τα δάνεια αυτής της µορφής χορηγούνται για την αγορά παγίων στοιχείων ενεργητικού 

και έχουν συνήθως µακροπρόθεσµη διάρκεια καθώς η απόδοση των παγίων δεν είναι 

άµεση αλλά κατανέµεται σε όλη την διάρκεια της ύπαρξης τους στην επιχείρηση. Η 

χρηµατοδότηση µπορεί να καλύψει ολόκληρη την επένδυση της αγοράς ή κατασκευής του 

παγίου ενώ η εκταµίευση µπορεί να γίνεται είτε εφάπαξ, είτε σταδιακά ανάλογα µε την 

εξέλιξη των εργασιών. Τα δάνεια αυτά είναι τακτής λήξης και το τελικό επιτόκιο τους 

προσαυξάνεται κατά 0,6% µε την εισφορά του Ν. 128/75. 

Στα ανωτέρω δάνεια συµπεριλαµβάνονται και τα δάνεια για αγορά επαγγελµατικής 

στέγης µε τα οποία οι τράπεζες χρηµατοδοτούν µέχρι και το 100% της εµπορικής αξίας 

του ακινήτου. Επίσης, εφόσον το πάγιο που χρηµατοδοτείται δεν δηµιουργεί άµεσα ροές 

στην επιχείρηση τότε οι τράπεζες µπορεί να παρέχουν περίοδο χάριτος µε ή χωρίς 
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υποχρέωση της επιχείρησης για καταβολή τόκων ώστε να µην δηµιουργηθεί πρόβληµα 

στις ταµειακές της ροές. Επιπλέον, η εκταµίευση του δανείου γίνεται εφάπαξ όταν το 

χρηµατοδοτούµενο πάγιο είναι άµεσα διαθέσιµο στην επιχείρηση και σταδιακά ανάλογα 

µε την πρόοδο των εργασιών, για παράδειγµα στην κατασκευή κάποιου κτιρίου.  

Ως κάλυψη για αυτά τα δάνεια χρησιµοποιούνται συνήθως εµπράγµατες εξασφαλίσεις 

µε συνηθέστερες την εγγραφή προσηµείωσης ή υποθήκης επί ακινήτου. 

 

 

 

 

3.3 ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΙΚΗ ΜΙΣΘΩΣΗ – LEASING 

Ο θεσµός του Leasing, σαν τεχνική χρηµατοδότησης, έχει καθιερωθεί διεθνώς τις 

τελευταίες δεκαετίες και ένα αξιόλογο ποσοστό των πραγµατοποιούµενων επενδύσεων, 

που ολοένα αυξάνεται, πραγµατοποιείται µέσω αυτού. Αποτελεί µια εναλλακτική µορφή 

χρηµατοδότησης των επιχειρήσεων και των ιδιωτών για απόκτηση εξοπλισµού ή παγίων, 

διαφοροποιηµένη  από τον τραπεζικό δανεισµό. Η διαφορά αυτή είναι η διατήρηση της 

κυριότητας του παγίου από τον εκµισθωτή. 

Είναι ένας εξειδικευµένος τρόπος χρηµατοδότησης και 

παρά τις διαφορές που υπάρχουν µεταξύ των διαφόρων 

µορφών Leasing, η κεντρική ιδέα παραµένει πάντα η ίδια: 

απόκτηση της χρήσης κεφαλαιουχικών αγαθών, κινητών ή 

ακίνητων, µε ολική χρηµατοδότηση της αξίας τους χωρίς ανάγκη καµίας άµεσης 

εκταµίευσης εκ µέρους του επενδυτή. Με το Leasing µια επιχείρηση ή ένας επαγγελµατίας  

µισθώνει ένα κινητό αντικείµενο ή ένα ακίνητο, καταβάλλοντας µια περιοδική αµοιβή, 

µίσθωµα, στους εκµισθωτές, ώστε να το χρησιµοποιεί για επαγγελµατική χρήση για ένα 

καθορισµένο διάστηµα. Με το τέλος της περιόδου αυτής ο µισθωτής έχει τις εξής 

δυνατότητες : να ανανεώσει τη µίσθωση, να εξαγοράσει το αντικείµενο έναντι συµβολικού 

τιµήµατος, να το επιστρέψει  στον εκµισθωτή. 

Τα συναλλασσόµενα µέρη είναι τρία: ο κατασκευαστής του παγίου στοιχείου, ο 

εκµισθωτής (lessor), που αγοράζει το πάγιο στοιχείο και κατέχει την ιδιοκτησία και ο 
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µισθωτής (lessee), που αποκτά το δικαίωµα χρήσης της ιδιοκτησίας µε αντάλλαγµα µια ή 

περισσότερες πληρωµές (lease or rental payments). 

 

ΜΟΡΦΕΣ LEASING  

• ΑΜΕΣΗ ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΙΚΗ ΜΙΣΘΩΣΗ (financial / direct leasing) 

Είναι η κυριότερη µορφή χρηµατοδοτικής µίσθωσης, η εταιρεία Leasing αποκτά από 

τον κατασκευαστή το µηχάνηµα ή το ακίνητο, το οποίο καλύπτει την ανάγκη του πελάτη 

της, καταβάλλοντας µετρητά ή λαµβάνοντας πίστωση και στη συνέχεια το εκµισθώνει σε 

αυτόν. Η κυριότητα του παγίου, στο τέλος της σύµβασης, µεταφέρεται στην επιχείρηση 

(µισθωτής)  έναντι καταβολής συµβολικού τιµήµατος. 

•    ΠΩΛΗΣΗ ΚΑΙ ΕΠΑΝΕΚΜΙΣΘΩΣΗ (sale and lease back) 

Είναι η πιο διαδεδοµένη µορφή του leasing, που εφαρµόζεται κυρίως στα ακίνητα. Η 

εταιρεία Leasing αγοράζει από την επιχείρηση το πάγιο, καταβάλλοντας την αξία του και 

αµέσως το µισθώνει στον ίδιο µε µίσθωµα που σχετίζεται µε την αξία της αγοράς. Με 

αυτή τη µορφή της µίσθωσης η επιχείρηση αποκτά ρευστότητα, χωρίς να στραφεί σε 

τράπεζες, αναδιαρθρώνει τις υποχρεώσεις της, µετατρέποντας αυτές από βραχυπρόθεσµες 

σε µακροπρόθεσµες και παράλληλα µπορεί να απολαµβάνει φορολογικά ή άλλα 

πλεονεκτήµατα που το θεσµικό πλαίσιο επιτρέπει.   

• ∆ΙΑΣΥΝΟΡΙΑΚΗ ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΙΚΗ ΜΙΣΘΩΣΗ (cross – border leasing) 

Πραγµατοποιείται όταν δύο τουλάχιστον από τα εµπλεκόµενα µέρη εδρεύουν σε 

διαφορετικές χώρες. Η πληρωµή των µισθωµάτων γίνεται σε συνάλλαγµα. 

• ΜΟΧΛΕΥΜΕΝΗ Ή ΣΥΜΜΕΤΟΧΙΚΗ ΜΙΣΘΩΣΗ (leveraged leasing)  

Η µίσθωση αυτή είναι περισσότερο πολύπλοκη αλλά αρκετά διαδεδοµένη. Οι 

εµπλεκόµενοι µπορεί να είναι και περισσότεροι από τρεις, αφού συµµετέχουν και ένας ή 

περισσότεροι χρηµατοδότες. Τα κεφάλαια που διαθέτει η εταιρεία Leasing για την αγορά 

του παγίου ανέρχονται σε ένα ποσό της αξίας του. Τα υπόλοιπα κεφάλαια προσφέρονται 

από κάποια τράπεζα ή άλλο χρηµατοδοτικό οργανισµό, ο οποίος ενδέχεται να 

αναλαµβάνει και τον πιστωτικό κίνδυνο οπότε αξιολογεί την πιστοληπτική ικανότητα τόσο 

του µισθωτή όσο και του εκµισθωτή και µπορεί να καλύπτει τη χρηµατοδότηση µε 

διάφορες εξασφαλίσεις, κυρίως µε βάρη επί των παγίων. 
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• ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΙΚΗ ΜΙΣΘΩΣΗ ΜΕ ΤΟΝ ΠΡΟΜΗΘΕΥΤΗ (vendor leasing) 

Είναι µία µη κλασσική µορφή του leasing η οποία έχει αναπτυχθεί αρκετά. ∆ιάφοροι 

κατασκευαστές-προµηθευτές και αντιπρόσωποι εξοπλισµού για να αυξήσουν τις πωλήσεις 

τους, απευθύνονται σε εταιρείες Leasing, προκειµένου να συνάπτουν χρηµατοδοτικής 

µίσθωσης µε τους δικούς τους πελάτες, ενώ ταυτόχρονα οι ίδιοι, µε µια σύµβαση-πλαίσιο, 

θέτουν τους εαυτούς τους ως εγγυητές στις επιµέρους χρηµατοδοτικές µισθώσεις. 

Συνήθως υπογράφουν σύµβαση επαναγοράς του προϊόντος. Ο εξοπλισµός αφορά αγαθά 

εκτεταµένης χρήσης  και µικρής σχετικής αξίας ανά µονάδα προϊόντος όπως αυτοκίνητα, 

υπολογιστές, µηχανολογικός εξοπλισµός κτλ. 

• ΕΙ∆ΙΚΗ ΜΟΡΦΗ ΜΙΣΘΩΣΗΣ (master lease line) 

Ο µισθωτής συνάπτει µε την εταιρεία Leasing, η οποία του επιτρέπει να αποκτά τον 

εξοπλισµό  του σταδιακά. 

• SUB LEASING – OPERATING LEASING 

Η εταιρεία χρηµατοδοτικής µίσθωσης µισθώνει το πάγιο από τον προµηθευτή και στη 

συνέχεια το υποµισθώνει στην επιχείρηση. 

 

ΕΤΑΙΡΕΙΕΣ LEASING ΣΤΗΝ ΕΛΛΑ∆Α 

ALPHA LEASING http://www.alphaleasing.gr/ 

ASPIS LEASING http://www.tbank.com.gr 

ATE LEASING http://www.ateleasing.gr/ 

ΑΤΤΙΚΗΣ LEASING http://www.atticabank.gr 

ΓΕΝΙΚΗ LEASING http://www.geniki.gr 

ΚΥΠΡΟΥ LEASING http://www.bankofcyprus.gr 

ΕΓΝΑΤΙΑ LEASING https://www.marfinbank.gr/GR/Pages/Home

ΕΜΠΟΡΙΚΗ LEASING http://www.leasing.gr/ 

ΕΘΝΙΚΗ LEASING http://www.ethnolease.gr/ 

ΕΤΒΑ LEASING Α.Ε. http://www.etbaleasing.gr/ 
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PROBANK LEASING http://www.probank.gr/ 

ΛΑΪΚΗ LEASING 

ΧΡΗΜΑΤΟΛΟΓΙΕΣ ΜΙΣΘΩΣΕΙΣ Α.Ε. 

http://www.marfinbank.com.cy 

ΠΕΙΡΑΙΩΣ LEASING http://www.piraeusbank.gr 

EYROBANK EFG LEASING http://www.eurobank.gr 

CITIBANK http://www.citibank.com 

ΕΛΛΗΝΙΚΗ ΤΡΑΠΕΖΑ http://www.hellenicbank.gr 

HSBC LEASING http://www.hsbc.gr 

PROTONBANK LEASING https://www.proton.gr/ 

 

 

 

3.4 ΕΤΑΙΡΕΙΕΣ ΚΕΦΑΛΑΙΟΥ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΩΝ  

ΣΥΜΜΕΤΟΧΩΝ (ΕΚΕΣ) - VENTURE CAPITAL  

 

Οι εταιρείες κεφαλαίου επιχειρηµατικών συµµετοχών (ΕΚΕΣ) ή Venture Capital, είναι 

χρηµατοπιστωτικές εταιρείες που έχουν στόχο τη χορήγηση κεφαλαίων σε επιχειρήσεις 

µέσω της συµµετοχής τους στο µετοχικό κεφάλαιο των επιχειρήσεων είτε µε τη συµµετοχή 

τους σε αύξηση του µετοχικού κεφαλαίου της επιχείρησης ή και µε εξαγορά µετοχών ή 

υπό µορφή µετατρέψιµου οµολογιακού δανείου. 

Στην Ελλάδα σύµφωνα µε τον Ν.2367/1995 οι Ε.Κ.Ε.Σ είναι ανώνυµες εταιρείες οι 

οποίες έχουν σκοπό τη συµµετοχή στο µετοχικό κεφάλαιο επιχειρήσεων (µετοχές – 

εταιρικά µερίδια) οι οποίες δεν είναι εισηγµένες στο χρηµατιστήριο. Οι βασικές µορφές 

επένδυσης είναι δύο: συµµετοχή µειοψηφίας στο κεφάλαιο επιχειρήσεων  και η απόκτηση 

οµολογιών µετατρέψιµων σε µετοχές της επιχείρησης µετά την παρέλευση συγκεκριµένου 

χρονικού ορίου. 

Σκοπός των ή Venture Capital είναι η προώθηση και υλοποίηση επενδύσεων µε την 

ίδρυση ή τη συµµετοχή τους σε νέες εταιρείες οι οποίες δεν έχουν τη δυνατότητα ή δεν 
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επιθυµούν να αντλήσουν κεφάλαια από άλλες πηγές χρηµατοδότησης. Οι επενδύσεις είναι 

µακροπρόθεσµες και η συµµετοχή τους ρευστοποιείται σε προκαθορισµένο χρόνο και µε 

προσυµφωνηµένο τρόπο, αντλώντας κέρδη από την υπεραξία των µετοχών που 

δηµιουργήθηκε κατά την παραµονή τους στην εταιρεία. Ενδιαφέρονται έτσι για την 

αύξηση της κερδοφορίας και την αξία της χρηµατοδοτούµενης επιχείρησης χωρίς όµως ο 

έλεγχος των µετοχών ή τη κατοχή της πλειοψηφίας αυτών να αποτελεί τον κύριο στόχο 

τους. 

Οι Venture Capital δεν περιορίζονται  µόνο στην παροχή κεφαλαίων αλλά παρέχουν 

επίσης βοήθεια και σε ότι αφορά την διοίκηση, το marketing, την στελέχωση και το 

στρατηγικό σχεδιασµό της επιχείρησης. Σηµαντικές επίσης για την χρηµατοδοτούµενη 

επιχείρηση είναι οι σχέσεις της εταιρίας Venture Capital µε  άλλες επιχειρήσεις της αγοράς 

που µπορεί να χρησιµεύσουν στην σύναψη συνεργασιών. 

Το Venture Capital ανταποκρίνεται στις ανάγκες δυναµικών εταιρειών που 

αναπτύσσονται µε γρήγορους ρυθµούς και χρειάζονται κεφάλαια για να χρηµατοδοτήσουν 

την ανάπτυξή τους, διατηρώντας όµως πάντα υγιή κεφαλαιακή διάρθρωση. Συναντάται 

συχνά και σε περίπτωση µεταβίβασης της ιδιοκτησίας της επιχείρησης, είτε σε µετόχους 

µειοψηφίας είτε σε στελέχη της διοίκησης. 

Η διαφορά µεταξύ του Venture Capital και της συνήθους χρηµατοδότησης 

επιχειρήσεων εντοπίζεται στην αναζήτηση του υψηλού κινδύνου, κάτι που κατά κανόνα 

αποκλείεται στη συνήθη χρηµατοδότηση και στην ενεργό δέσµευση του διαχειριστή κατά 

την υλοποίηση  του επικίνδυνου επενδυτικού σχεδίου µε την παροχή πρόσθετων 

υπηρεσιών. 

 

ΜΟΡΦΕΣ ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΩΝ 

Το Venture Capital ανάλογα µε τη µορφή και το στόχο της επένδυσης µπορεί να 

κατηγοριοποιηθεί ως εξής: 

1. Seed Capital – Χρηµατοδότηση «Σποράς» 

Πρόκειται για το κεφάλαιο που βοηθά κάποιον στη δοκιµή και ανάπτυξης µιας 

αρχικής ιδέας, αλλά όχι για κάποιο νέο βιοµηχανικό προϊόν, επειδή κάτι ανάλογο 

απαιτεί υψηλά κεφάλαια  και ο venture capitalist συνήθως ζητάει από τον 

επιχειρηµατία να χρηµατοδοτήσει ο ίδιος το στάδιο αυτό. Πρόκειται όµως για την 
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πιο επικίνδυνη µορφή χρηµατοδότησης καθώς µε βάση τη διεθνή εµπειρία, άνω 

των 70% των προγραµµάτων εγκαταλείπονται. Οι επιχειρήσεις Venture Capital 

είναι ιδιαίτερα δισταχτικές στη χορήγηση αυτής της µορφής χρηµατοδότησης λόγω 

των υψηλών δυσκολιών και απαιτήσεων προς υποστήριξη. 

 

2. Start up Capital – Χρηµατοδότηση Εκκινήσεως  

Στη µορφή αυτή του Venture Capital η συµµετοχή στρέφεται στην υποστήριξη που 

απαιτείται για να εδραιωθεί και να καθιερωθεί µια επιχείρηση στο χώρο της, όπως 

για παράδειγµα η χρηµατοδότηση για την τελική διαµόρφωση ενός προϊόντος και 

το σχετικό marketing, για την υποστήριξη στη δηµιουργία δικτύων διανοµής κ.ο.κ. 

Η επιχείρηση στο στάδιο αυτό µπορεί να λειτουργεί λιγότερο από ένα χρόνο και να 

µην έχει πραγµατοποιήσει πωλήσεις.  

Το επίπεδο αυτό µπορεί να διαρκέσει ως τρία χρόνια και χαρακτηρίζεται από 

σοβαρό ρίσκο αλλά η χρηµατοδότηση Start Up σηµαίνει πίστη για την επιτυχία του 

εγχειρήµατος και αναµονή ιδιαίτερα υψηλής απόδοσης σε µεσοπρόθεσµο ορίζοντα. 

 

3. Early Stage Financing – Χρηµατοδότηση στα πρώτα στάδια παραγωγής και 

πωλήσεων 

Η χρηµατοδότηση αυτής της µορφής ουσιαστικά εµπεριέχεται στη Χρηµατοδότηση 

Εκκινήσεως και αφορά επιχειρήσεις στα αρχικά στάδια παραγωγής και πωλήσεων 

που ακόµα δεν έχουν γίνει κερδοφόρες.  

Το επίπεδο του ρίσκου και σε αυτή τη κατηγορία θεωρείται ιδιαίτερα αυξηµένο. 

 

4. Development Financing – Χρηµατοδότηση Επέκτασης  

Αυτό το στάδιο αποτελεί την πλέον ελκυστική µορφή επένδυσης, επειδή έχει 

µικρότερο ρίσκο, γνωστό και ικανό management, γνωστό προϊόν, δοκιµασµένη 

συνεργασία µε πελάτες, προµηθευτές και απαιτεί λιγότερο χρόνο από τα Venture 

Capital όχι µόνο στο επίπεδο απόφασης για συµµετοχή, αλλά βασικά στο επίπεδο 

συµµετοχής και παρακολούθησης. 

 

5. Mezzanine Financing (Bridge Financing ) – Χρηµατοδότηση Γέφυρας  

Η χρηµατοδότηση αυτή αφορά το στάδιο προετοιµασίας µιας επιχείρησης για την 

είσοδο της στο χρηµατιστήριο. Στόχος είναι να βοηθήσουν την επιχείρηση να 

διατηρήσει υψηλούς ρυθµούς ανάπτυξης και κερδοφορίας µε παράλληλη βελτίωση 
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των υπόλοιπων οικονοµικών µεγεθών και να αναπτύξουν την εκτίµηση της αγοράς 

στην επιχείρηση προκειµένου να αυξηθεί η αξία της και να υπάρξει αγοραστικό 

ενδιαφέρον για τις µετοχές. 

 

ΛΟΙΠΕΣ ΜΟΡΦΕΣ ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΩΝ  

Άλλες µορφές επενδύσεων που εντάσσονται στα πλαίσια του Venture Capital και 

έχουν ανθήσει τις τελευταίες δεκαετίες είναι : 

1. Management Buy-out: Χρηµατοδότηση εξαγοράς επιχείρησης από το υπάρχον 

management µε σκοπό τη ριζική αναµόρφωση της και ανάπτυξη. 

2. Management Buy-in: Χρηµατοδότηση εξαγοράς επιχείρησης από νέα οµάδα 

management. 

3. Replacement: Εξαγορά µεριδίου απερχόµενου εταίρου. 

4. Turnaround: Χρηµατοδότηση για ανόρθωση ζηµιογόνου επιχείρησης καθιερωµένης 

όµως στην αγορά. 

 

 

 

 

3.5 FACTORING 

To factoring είναι µια εναλλακτική µορφή χρηµατοδότησης που εξασφαλίζεται µε 

απαιτήσεις (γραµµάτια εισπρακτέα), δεν ανταγωνίζεται δηλαδή τον παραδοσιακό 

δανεισµό, αλλά τον συµπληρώνει και συνοδεύεται από άλλες υπηρεσίες. Η διαφορά µε την 

δανειοδότηση µε εγγύηση  τις απαιτήσεις, έγκειται στο ότι στην περίπτωση αυτή, η 

επιχείρηση δεν δανείζεται θέτοντας ως εγγύηση τις απαιτήσεις, αλλά τις πουλάει µε 

κάποια έκπτωση λαµβάνοντας µετρητά. 

Οι τράπεζες ή οι εταιρείες factoring αντιµετωπίζουν ουσιαστικά τα προβλήµατα 

ρευστότητας και διαχείρισης των επιχειρήσεων, αφήνοντας τους επιχειρηµατίες 

αναπόσπαστους να προωθούν τα προϊόντα τους. 

Είναι µια τεχνική συναλλαγών, κατά την οποία ο προµηθευτής ή εκχωρητής, δηλαδή η 

επιχείρηση, µεταβιβάζει ορισµένα δικαιώµατά του στον πράκτορα (factor) επί αµοιβή και 
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ο πράκτορας αναλαµβάνει να εξοφλήσει στον προµηθευτή τα δικαιώµατα του κατά την 

κανονική λήξη ή να προεξοφλήσει, οπότε και διενεργεί µια πιστωτική πράξη. 

Οι επιχειρήσεις καταφεύγουν σε αυτόν τον τρόπο χρηµατοδότησης στις ακόλουθες  

περιπτώσεις: 

� Προκειµένου να χρηµατοδοτηθούν άµεσα για τις τρέχουσες ανάγκες τους όταν δεν 

έχουν εµπράγµατες εγγυήσεις. 

� Όταν έχουν µια αυξηµένη ζήτηση προϊόντων ή υπηρεσιών και δεν µπορούν να 

ανταποκριθούν παρά µόνο µε ασύµφορους όρους προς τους προµηθευτές τους. 

� Όταν οι διαδικασίες είσπραξης των απαιτήσεών τους είναι εξαιρετικά δαπανηρές.  

� Όταν έχουν µεγάλες ζηµιές από αφερέγγυους πελάτες. 

 

ΜΟΡΦΕΣ FACTORING 

• FACTORING ΜΕ ∆ΙΚΑΙΩΜΑ ΑΝΑΓΩΓΗΣ 

Ο factor, δηλαδή η επιχείρηση πρακτορείας επιχειρηµατικών απαιτήσεων, 

αναλαµβάνει τη λογιστική παρακολούθηση και την είσπραξη των απαιτήσεων του 

προµηθευτή και παράλληλα χρηµατοδοτεί τις εκχωρηµένες απαιτήσεις (τιµολόγια). ∆εν 

καλύπτει όµως τον προµηθευτή σε περίπτωση που ο πελάτης του δεν µπορεί να πληρώσει 

κάποιο τιµολόγιο ακόµα, τα οποία και του επιστρέφει. ∆ηλαδή ο προµηθευτής 

αναλαµβάνει τον πιστωτικό κίνδυνο.  

• FACTORING ΧΩΡΙΣ ∆ΙΚΑΙΩΜΑ ΑΝΑΓΩΓΗΣ  

Ο factor καλύπτει τον προµηθευτή σε περίπτωση που ο πελάτης του δεν πληρώσει 

κάποια τιµολόγια και δεν τα επιστρέψει στον προµηθευτή, αναλαµβάνοντας τον πιστωτικό 

κίνδυνο, τη ζηµία δηλαδή  από τα µη εισπραχθέντα τιµολόγια. 

• FACTORING ΧΩΡΙΣ ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΗΣΗ (maturity factoring) 

Στην πραγµατικότητα δεν πρόκειται για χρηµατοδότηση (όπως δηλώνει η ονοµασία 

του) αλλά η επιχείρηση πληρώνει προµήθεια στον factor για τις υπηρεσίες που τις 

προσφέρει. Οι υπηρεσίες περιλαµβάνουν την συγκέντρωση πληροφοριών που αφορούν 

τους πελάτες, ασφαλιστική κάλυψη, είσπραξη τιµολογίων, δικαστικές ενέργειες σε 

περιπτώσεις µη πληρωµής κ.α.  Ο factor αποδίδει τις εισπράξεις στον προµηθευτή µετά 



 
20 

την είσπραξη από τον πελάτη ή σε προκαθορισµένη ηµεροµηνία ανάλογα µε το µέσο όρο 

των πιστώσεων. 

•  FACTORING ΜΟΝΟ ΜΕ ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΗΣΗ  

Περιλαµβάνει χρηµατοδότηση και κάλυψη πιστωτικού κινδύνου, αλλά όχι λογιστική 

παρακολούθηση και είσπραξη απαιτήσεων. 

•  ΑΜΙΓΩΣ ΧΡΗΜΑΤΟ∆ΟΤΙΚΟ FACTORING (bulk factoring)  

ΜΕ ΠΡΟΕΞΟΦΛΗΣΗ ΤΙΜΟΛΟΓΙΩΝ (invoice discounting) 

Περιλαµβάνει χρηµατοδότηση µε δικαίωµα αναγωγής δηλαδή δεν καλύπτει τον 

πιστωτικό κίνδυνο. Ο προµηθευτής διατηρεί στην περίπτωση αυτή το δικαίωµα  να 

προεξοφλήσει είτε µέρος  των αξιών των µµεταβιβαζόµενων τιµολογίων εκδόσεως του 

προµηθευτή, είτε όλο το άθροισµα των απαιτήσεων του τελευταίου. Συνήθως δίνει το 80% 

και τακτοποιείται το υπόλοιπο στο τέλος του κάθε µήνα για κάθε πακέτο τιµολογίων. Στην 

περίπτωση αυτή ο προµηθευτής έχει τον έλεγχο της είσπραξης των απαιτήσεων και ο 

factor διατηρεί το δικαίωµα της πλήρους εξοφλήσεως των απαιτήσεων του έναντι του 

προµηθευτή. 

• ΕΜΠΙΣΤΕΥΤΙΚΟ FACTORING 

Χρηµατοδότηση µε κάλυψη του κινδύνου, χωρίς όµως να γίνεται αναγγελία στον 

οφειλέτη, χωρίς δηλαδή να γίνεται εκχώρηση της απαίτησης. Το νοµικό πλαίσιο στη χώρα 

µας θέτει ως προϋπόθεση της εκχώρησης την αναγγελία. 

• ΜΗ ΕΜΠΙΣΤΕΥΤΙΚΟ FACTORING 

Ο οφειλέτης ενηµερώνεται για τη συµφωνία και την εκχώρηση τιµολογίων. 

• ΕΞΑΓΩΓΙΚΟ – ΕΙΣΑΓΩΓΙΚΟ FACTORING 

Αποτελεί µία από τις αποτελεσµατικότερες και ασφαλέστερες στρατηγικές διείσδυσης 

στις ξένες αγορές, για τις χώρες που εξαρτούν την ευµάρεια τους σε µεγάλο ποσοστό από 

τις εξαγωγές. Παρέχει (µε κάποιο επιπρόσθετο κόστος) όχι µόνο πιστωτικές εξασφαλίσεις  

στις επιχειρήσεις αλλά και ασφαλιστική κάλυψη, έγκαιρες πληρωµές και παροχή 

πληροφοριών και συµβούλων σχετικά µε τη φερεγγυότητα µελλοντικών πελατών. Επίσης 

προσφέρει τη κάλυψη συναλλαγµατικών κινδύνων και την άµεση διεκπεραίωση 

γραφειοκρατικών προβληµάτων επικοινωνίας µεταξύ των διαφόρων υπηρεσιών και 

συναλλασσόµενων. 
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Εταιρίες Factoring στην Ελλάδα 

ABC FACTORS:  http://www.alpha.gr 

ΕΜΠΟΡΙΚΗ FACTORINS A.E.:   http://www.emporiki.gr 

E.F.G. FACTORS A.E.:   http://www.eurobank.gr 

ΛΑΪΚΗ FACTORING:   http://lwww.laiki.gr 

MULTIFACTORING A.E:   http://www.multifactoring.gr 

CITIBANK:   http://www.citibank.gr 

HSBC Ελλάδος:   http://www.hsbc.gr 

ΑΓΡΟΤΙΚΗ ΤΡΑΠΕΖΑ ΕΛΛΑ∆ΟΣ Α.Ε:   http://www.ate.gr 

ΕΘΝΙΚΗ ΤΡΑΠΕΖΑ ΕΛΛΑ∆ΟΣ Α.Ε:   http://www.nbg.gr 

ΤΡΑΠΕΖΑ ΚΥΠΡΟΥ FACTORS:   http://www.bankofcyprous 

MILLENNIUM BANK:  http://www.millenniumbank.gr 

MARFIN FACTORS:  http://www.marfinfactors.gr 

 

 

 

3.6 ΟΜΟΛΟΓΙΑΚΑ ∆ΑΝΕΙΑ 

Μια µορφή χρηµατοδότησης των επιχειρήσεων αποτελεί η άντληση κεφαλαίων από το 

επενδυτικό κοινό µέσω της έκδοσης οµολογιακών δανείων. Τα οµολογιακά δάνεια  

διαιρούνται σε ισόποσα οµόλογα ή οµολογίες που διατίθενται στους επενδυτές και οι 

οποίοι µε την αγορά οµολόγων µετατρέπονται σε δανειστές της επιχείρησης που εκδίδει το 

οµολογιακό δάνειο. Οι επενδυτές µπορούν να αγοράσουν αριθµό οµολόγων που είτε 

διατηρούν µέχρι την ηµεροµηνία αποπληρωµής είτε τα διαπραγµατεύονται στη 

δευτερογενή αγορά πριν την ηµεροµηνία αποπληρωµής. Τα οµολογιακά δάνεια φέρουν 

τοκοµερίδιο που καταβάλλεται σε καθορισµένα διαστήµατα µέχρι τη λήξη του 

οµολογιακού δανείου. Με τη λήξη του δανείου επιστρέφεται, από την επιχείρηση που 

εξέδωσε το οµολογιακό δάνειο, το κεφάλαιο στους επενδυτές. 
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Τα οµολογιακά δάνεια  πρέπει να είναι εγγυηµένα µε υποθήκη ή µε ενεχυρίαση επί 

συγκεκριµένου περιουσιακού στοιχείου. Τα πάγια ενεργητικά και συνηθέστερα τα ακίνητα 

είναι το προτιµούµενο µέσο ασφάλισης των οµολογιακών δανείων ενώ µπορούν να 

ασφαλιστούν και µε ενεχυρίαση µετοχών ή οµολόγων. 

Στην Ελλάδα τα οµολογιακά δάνεια των επιχειρήσεων προς το παρόν πρέπει να είναι 

ασφαλισµένα µαζί µε τους τόκους µόνο µε υποθήκη επί ακινήτων. Αυτονόητο είναι ότι η 

αξία του πάγιου στοιχείου που υποθηκεύεται πρέπει να είναι µεγαλύτερη της αξίας του 

δανείου. 

Το οµολογιακό δάνειο µπορεί να συναφθεί είτε µε δηµόσια εγγραφή και εισαγωγή των 

οµολογιών προς διαπραγµάτευση στη χρηµατιστηριακή αγορά, είτε µε ιδιωτική 

τοποθέτηση προερχόµενη από κεφάλαια θεσµικών ή φυσικών προσώπων ή τραπεζών µε τη 

µορφή τραπεζικού οµολογιακού δανείου. 

 

ΚΑΤΗΓΟΡΙΕΣ ΟΜΟΛΟΓΙΑΚΩΝ ∆ΑΝΕΙΩΝ 

Με τον νόµο 3156/2003 ορίζονται τέσσερις βασικές κατηγορίες οµολογιακών δανείων 

που προσδιορίζονται από τα βασικά χαρακτηριστικά όπως η διάρκεια, το είδος του 

επιτοκίου, το κουπόνι, ο τρόπος διάθεσης, το νόµισµα έκδοσης κλπ. 

• ΚΟΙΝΟ ΟΜΟΛΟΓΙΑΚΟ ∆ΑΝΕΙΟ 

Αυτό παρέχει στου κατόχους των οµολόγων το δικαίωµα προς απόληψη τόκου. Το 

ύψος του δανείου καθορίζεται από την επιχείρηση που εκδίδει το οµολογιακό δάνειο. 

• ΟΜΟΛΟΓΙΑΚΟ ∆ΑΝΕΙΟ ΜΕ ΑΝΤΑΛΛΑΞΙΜΕΣ ΟΜΟΛΟΓΙΕΣ 

Στο δάνειο αυτό οι κάτοχοι των οµολόγων µπορούν µε δήλωσή τους να ζητήσουν τη 

µερική ή ολική εξόφληση των οµολογιών τους µε µετάβαση σε αυτούς άλλων οµολογιών ή 

µετοχών ή άλλων κινητών αξιών της εκδότριας εταιρίας ή άλλων εκδοτών. 

• ΟΜΟΛΟΓΙΑΚΟ ∆ΑΝΕΙΟ ΜΕ ΜΕΤΡΑΤΡΕΨΙΜΕΣ ΟΜΟΛΟΓΙΕΣ 

  Οι κάτοχοι οµολογιών του δανείου µπορούν να ζητήσουν τη µετατροπή των 

οµολογιών τους σε µετοχές της εκδότριας εταιρίας. Το αρµόδιο όργανο για την έκδοση του 

δανείου ορίζει το χρόνο άσκησης του δικαιώµατος, την τιµή και το λόγο µετατροπής. Η 

απόφαση για τη µετατροπή των οµολογιών οδηγεί σε ισόποση αύξηση του µετοχικού 

κεφαλαίου. 
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• ΟΜΟΛΟΓΙΑΚΟ ∆ΑΝΕΙΟ ΜΕ ∆ΙΚΑΙΩΜΑ ΣΤΑ ΚΕΡ∆Η 

Με το δάνειο αυτό οι κάτοχοι των οµολογιών µπορούν να λάβουν εκτός του τόκου και 

ένα ποσοστό των κερδών που υπολείπεται µετά την απόληψη του πρώτου µερίσµατος από 

τους µετόχους της εταιρίας ή άλλη πρόσθετη παροχή που συνδέεται µε την οικονοµική 

δραστηριότητα της επιχείρησης. 

 

ΑΛΛΑ ΟΜΟΛΟΓΙΑΚΑ ∆ΑΝΕΙΑ 

Οµολογιακά δάνεια µπορεί να υπάρξουν και ως συνέπεια επαναδιαπραγµάτευσης 

παλιού χρέους, αναδιοργάνωσης Α.Ε., έκτακτης ζήτησης κεφαλαίων για εξαγορές, 

ικανοποίησης ειδικών αναγκών του εκδότη και ενσωµάτωσης ιδιαιτέρων χαρακτηριστικών. 

1. ΕΙΣΟ∆ΗΜΑΤΙΚΑ ΟΜΟΛΟΓΙΑΚΑ ∆ΑΝΕΙΑ ( INCOME BONDS ) 

Αυτά χρησιµοποιούνται κυρίως στην περίπτωση της αναδιοργάνωσης. Πρόκειται περί 

οµολογιών στις οποίες η πληρωµή του τόκου συνδέεται µε την ύπαρξη κερδών. Η 

εταιρία υποχρεώνεται στην καταβολή του τόκου, που υπολογίζεται µε βάση το επιτόκιο 

που αναφέρεται επί την ονοµαστική αξία, µόνο όταν υπάρχουν κέρδη και στην έκταση 

που επιτρέπει το ύψος αυτών. Ο τόκος που δε καταβάλλεται λόγω έλλειψης κερδών 

µπορεί να σωρεύεται για περιορισµένο αριθµό ετών ( συνήθως όχι πέραν των 3-5 ). 

2. ΟΜΟΛΟΓΙΕΣ ΜΗ∆ΕΝΙΚΟΥ ΕΠΙΤΟΚΙΟΥ 

Οι οµολογίες µηδενικού επιτοκίου ή οµολογίες χωρίς τοκοµερίδια (zero coupon bonds) 

δεν έχουν περιοδικές πληρωµές τόκων.  Οι τόκοι είναι ενσωµατωµένοι στην τιµή της 

οµολογίας.  Οι οµολογίες πωλούνται µε µεγάλη έκπτωση (σε τιµή πολύ χαµηλότερη 

της ονοµαστικής αξίας) και οι επενδυτές εισπράττουν την ονοµαστική αξία της 

οµολογίας στη λήξη του δανείου. 

Οι οµολογίες χωρίς τοκοµερίδιο χρησιµοποιούνται ευρέως, ιδιαίτερα σε 

βραχυπρόθεσµες εκδόσεις.  Για παράδειγµα, τα έντοκα γραµµάτια δηµοσίου πωλούνται 

µε έκπτωση και είναι εξαγορασµένα στην ονοµαστική αξία.  Άλλα παραδείγµατα 

τέτοιων αξιογράφων είναι τα εµπορικά χρεόγραφα, τα πιστοποιητικά τραπεζικών 

καταθέσεων και οι οµολογίες αποταµιεύσεων. 

3. JUNK BONDS  

Αφορά οµολογιακά δάνεια υψηλού κινδύνου τα οποία συνηθέστερα χρησιµοποιούνται 

για να χρηµατοδοτήσουν εξαγορές και προβληµατικές επιχειρήσεις. Σε τέτοιες 



 

χρηµατοδοτήσεις η δανειακή

εκδότη  και για να

παραχωρήσεις στην απόδοση

4. ΣΥΜΜΕΤΟΧΙΚΑ ΟΜΟΛΟΓΙΑΚΑ

Πρόκειται για οµολογίες

του σταθερού τόκου απολαύουν

µετά την απόληψη του

τόκου παροχή να συνδεθεί

5. ΚΕΦΑΛΑΙΟΠΟΙΗΜΕΝΟ

Είναι κεφαλαιοποίηση

διάρκειας χρέος αντικαθιστάται

 

 

 

 

3.7 Ε.Τ.Ε.ΑΝ (ΕΘΝΙΚΟ

ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟΤΗΤΑΣ

Η ΕΤΕΑΝ ΑΕ αποτελεί

καθολικό διάδοχο της ΤΕΜΠΜΕ

και λειτουργεί ως συµπληρωµατικό

µέσο της χρηµατοπιστωτικής

χρηµατοδοτικής αγοράς λαµβάνοντας

συνθήκες, καθώς και την

επιθυµεί την προώθηση ανακυκλούµενων

επιχορηγήσεων 

Το ΕΤΕΑΝ αποτελεί ένα

έµφαση στις ΜΜΕ αλλά και

ιδρύεται µε τη µορφή ανώνυµης

ιδιωτικών κεφαλαίων ο οποίος

τρόπο επιδοτήσεων, αλλά είτε

η δανειακή επιβάρυνση υπερβαίνει τη δανειοληπτική

για να µπορέσει να πωλήσει οµολογίες αναγκάζεται

στην απόδοση, η οποία πράγµατι σ αυτά τα δάνεια είναι

ΟΜΟΛΟΓΙΑΚΑ ∆ΑΝΕΙΑ 

οµολογίες η έκδοση των οποίων επιτρέπεται στην Ελλάδα

τόκου απολαύουν και ορισµένο ποσό επί των κερδών

απόληψη του πρώτου µερίσµατος. Μπορεί στα δάνεια

συνδεθεί µε την παραγωγή ή άλλο επίπεδο δραστηριότητας

ΚΕΦΑΛΑΙΟΠΟΙΗΜΕΝΟ ΧΡΕΟΣ ( FUNDED DEBT ) 

κεφαλαιοποίηση του χρέους στην περίπτωση κατά την 

αντικαθιστάται µε άλλο µακρύτερης. 

ΑΝ (ΕΘΝΙΚΟ ΤΑΜΕΙΟ  

ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟΤΗΤΑΣ ΚΑΙ ΑΝΑΠΤΥΞΗΣ

αποτελεί τον 

της ΤΕΜΠΜΕ ΑΕ. 

συµπληρωµατικό 

χρηµατοπιστωτικής και 

αγοράς λαµβάνοντας υπόψη τις υπό διαµόρφωση

και την πολιτική και φιλοσοφία της Ευρωπαϊκής

προώθηση ανακυκλούµενων χρηµατοοικονοµικών προϊόντων

αποτελεί ένα ειδικό Ταµείο στήριξης των επιχειρήσεων

αλλά και στις καινοτόµες επιχειρήσεις. Ο ειδικός αυτός

ανώνυµης εταιρείας, είναι ένας «κουµπαράς

ο οποίος θα παρέχει κίνητρα στις επιχειρήσεις όχι

αλλά είτε µε χρηµατοδότηση επιτοκίων για ευνοϊκά

24 

δανειοληπτική ικανότητα του 

αναγκάζεται να κάνει 

δάνεια είναι υψηλή. 

στην Ελλάδα. Αυτές εκτός 

κερδών που υπολείπονται, 

δάνεια αυτά η πέραν του 

δραστηριότητας. 

την οποία βραχύτερης 

ΑΝΑΠΤΥΞΗΣ) 

διαµόρφωση νέες οικονοµικές 

Ευρωπαϊκής Επιτροπής, που 

χρηµατοοικονοµικών προϊόντων αντί των 

επιχειρήσεων, µε ιδιαίτερη 

ειδικός αυτός φορέας, που 

κουµπαράς» δηµόσιων και 

επιχειρήσεις όχι µε τον κλασσικό 

ευνοϊκά τραπεζικά δάνεια, 
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είτε συµµετέχοντας στο µετοχικό κεφάλαιο µαζί µε τα επενδυτικά κεφάλαια, είτε 

παρέχοντας εγγυήσεις για δάνεια. 

Βασική επιδίωξη του ΕΤΕΑΝ είναι η βελτίωση της πρόσβασης των επιχειρήσεων στη 

χρηµατοδότηση της ανάπτυξής τους, η ενίσχυση της δηµιουργίας νέων επιχειρήσεων, 

ιδίως από τη νέα γενιά, η προώθηση δραστηριοτήτων και επιχειρήσεων ανταγωνιστικών 

στο διεθνές περιβάλλον και η ενίσχυση δηµιουργίας και πώλησης προϊόντων και 

υπηρεσιών της λεγόµενης νέας ζήτησης του 21ου αιώνα. 

Το ΕΤΕΑΝ αποτελεί ένα από τα βασικά εργαλεία του νέου αναπτυξιακού µοντέλου 

που χρειάζεται η χώρα µας, προωθώντας τα νέα µέσα χρηµατοοικονοµικής τεχνικής 

(financial engineering) και διευκολύνοντας την πρόσβαση των επιχειρήσεων σ’ αυτά, ώστε 

να καταστούν ανταγωνιστικές.  

Επισηµαίνεται ότι το ΕΤΕΑΝ, ως Ταµείο συνεπενδύσεων και συµµετοχών και όχι 

Τράπεζα, δε θα έρχεται σε απευθείας επαφή µε τις επιχειρήσεις. Η λειτουργία αυτή θα 

επιτελείται από τις Τράπεζες µε τις οποίες θα συνεργάζεται, η επιλογή των οποίων θα 

γίνεται µε τη διενέργεια ανοικτών διεθνών διαγωνισµών. 

 

Στόχοι του Ε.Τ.Ε.ΑΝ. 

1. Προώθηση της επιχειρηµατικότητας και η ευχερέστερη πρόσβαση σε πληθώρα 

µορφών χρηµατοδότησης για την ίδρυση, ανάπτυξη και διεθνοποίηση δυναµικών, 

καινοτόµων και ελπιδοφόρων επιχειρήσεων όλων των κλάδων της ελληνικής 

οικονοµίας, νεοϊδρυόµενων και υφιστάµενων. 

2. Προώθηση των συνεπενδύσεων ή συµµετοχών σε χρηµατοδοτικά ιδρύµατα και µέσα 

χρηµατοοικονοµικής τεχνικής, διευρύνοντας και τονώνοντας τον ανταγωνισµό 

3. Ίδρυση και διαχείριση Ταµείων Χαρτοφυλακίου, Ταµείων Εγγυήσεων, Ταµείων 

∆ανειοδοτήσεων, Ταµείων Επενδυτικής Χρηµατοδότησης 

4. ∆ιαχείριση προγραµµάτων Κρατικού Προϋπολογισµού, Π∆Ε, Κοινοτικών, 

∆ιακρατικών, ΕΣΠΑ, ∆ιεθνών Πολυµερών Οργανισµών, στα πλαίσια των 

αναπτυξιακών στόχων τους. 
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Τι καινούριο φέρνει; 

Το Ταµείο προσφέρει µια σειρά έξυπνων και κατάλληλων προϊόντων, που καλύπτουν 

κενά της ελληνικής αγοράς και τις ανάγκες των ελληνικών επιχειρήσεων, όπως προϊόντα 

ανακυκλούµενων δανείων, εγγυήσεων και αντεγγυήσεων, συνεπενδύσεων και 

συµµετοχών. 

Παρέχει την αναγκαία στήριξη στις επιχειρήσεις όχι µόνο οικονοµική, αλλά και 

ενηµερωτική και συµβουλευτική, µε ευελιξία, αµεσότητα και ταχύτητα (γρήγορες λύσεις, 

απλούστευση δικαιολογητικών, λιγότερη γραφειοκρατία). 

Αξιοποιεί τις ανάλογες πρακτικές των κρατών – µελών της Ε.Ε., σε συνεργασία µε την 

Ευρωπαϊκή Επιτροπή (Ε.Ε)., το Ευρωπαϊκό Ταµείου Επενδύσεων (ΕΤΕ) και την 

Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων (ΕΤΕπ). 

Προσφέρει εναλλακτικές λύσεις χρηµατοδότησης των επιχειρήσεων, που µέχρι σήµερα 

ήταν σχεδόν ανύπαρκτες στη χώρα µας. Εισάγει για πρώτη φορά στην Ελλάδα την 

«υβριδική χρηµατοδότηση» (mezzanine finance) των ΜΜΕ, την χρηµατοδότηση αρχικών 

σταδίων µιας επιχείρησης (early-stage) και τη χρηµατοδότηση «Επιχειρηµατικών 

Αγγέλων» (business angels). 

Σηµαντική βοήθεια για τις µικροµεσαίες επιχειρήσεις αποτελούν τα τραπεζικά δάνεια 

µε κρατικές εγγυήσεις που προσφέρει από το Σεπτέµβριο του 2011 το Εθνικό Ταµείο 

Επιχειρηµατικότητας και Ανάπτυξης (ΕΤΕΑΝ). Επίσης, άλλα τρία Ταµεία του ΕΤΕΑΝ, 

συνολικού προϋπολογισµού 1,755 δις ευρώ, δηµιουργούνται για την απρόσκοπτη 

δανειοδότηση επιχειρήσεων στη µεταποίηση και στις υπηρεσίες. Τα νέα ταµεία αφορούν 

επίσης δάνεια σε αγρότες και αλιείς. 

Πρόκειται για τα εξής ταµεία:  

Α) ΤΑΜΕΙΟ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟΤΗΤΑΣ του ΕΤΕΑΝ, προϋπολογισµού 1,20 δις 

ευρώ, για χαµηλότοκα δάνεια εντός ή εκτός Αναπτυξιακού Νόµου. Η συνεισφορά από το 

ΕΣΠΑ είναι 460 εκατ. Ευρώ, και ξεκίνησε από τις 20/07/2011 

Β) ΤΑΜΕΙΟ ΕΝΑΛΙΟ του ΕΤΕΑΝ, προϋπολογισµού 105 εκατ. Ευρώ, το οποίο 

παρέχει χαµηλότοκα δάνεια για επενδύσεις σε αλιευτικά σκάφη, υδατοκαλλιέργεια, 

ιχθυοκαλλιέργεια και σε επιχειρήσεις µεταποίησης αλιευτικών προϊόντων. 
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Γ) ΤΑΜΕΙΟ ΑΓΡΟΤΙΚΗΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟΤΗΤΑΣ του ΕΤΕΑΝ, 

προϋπολογισµού 450 εκατ. Ευρώ, το οποίο παρέχει χαµηλότοκα δάνεια για επενδύσεις 

στον αγροδιατροφικό τοµέα. 

  

 Το πρόγραµµα του ΕΤΕΑΝ που παρέχει εγγυήσεις χαµηλότοκων δανείων σε 

επιχειρηµατίες που θέλουν να αγοράσουν πρώτες ύλες. Ακολουθούν τα σηµαντικότερα 

στοιχεία του προγράµµατος:  

ΟΝΟΜΑΣΙΑ ΕΓΓΥΟ∆ΟΤΙΚΟΥ ΠΡΟΪΟΝΤΟΣ: 

■ ΕΓΓΥΗΣΗ ΧΑΜΗΛΟΤΟΚΩΝ ∆ΑΝΕΙΩΝ ΓΙΑ ΑΓΟΡΑ ΠΡΩΤΩΝ ΥΛΩΝ, 

ΕΜΠΟΡΕΥΜΑΤΩΝ ΚΑΙ ΥΠΗΡΕΣΙΩΝ 

Το προϊόν καλύπτει βραχυπρόθεσµου χαρακτήρα ανάγκες των επιχειρήσεων δηλαδή 

αγορά πρώτων υλών, εµπορευµάτων µε σκοπό την παραγωγή προς πώληση προϊόντων και 

υπηρεσιών µε τη χρήση µακροπρόθεσµων τοκοχρεολυτικών δανείων διάρκειας έξι (6) 

ετών (µε περίοδο χάριτος 12 µήνες και αποπληρωµή δόσεων  δανείου ανά εξάµηνο) 

 

 

ΤΑ ΤΕΣΣΕΡΑ ΝΕΑ ΠΡΟΓΡΑΜΜΑΤΑ ΤΟΥ ΕΤΕΑΝ (2011) 

Συνεχίζοντας, τα τέσσερα (4) νέα εγγυοδοτικά προϊόντα είναι τα εξής: 

1. ΕΓΓΥΟ∆ΟΤΙΚΟ ΠΡΟΓΡΑΜΜΑ ΕΝΙΣΧΥΣΗΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ ΠΟΥ ΘΑ 

ΕΝΤΑΧΘΟΥΝ ΣΕ ΠΡΟΓΡΑΜΜΑΤΑ ΤΟΥ ΥΠΟΥΡΓΕΙΟΥ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ 

ΟΠΩΣ Π.Χ. ‘’ΕΞΩΣΤΡΕΦΕΙΑ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ’’ και ‘’ΜΕΤΑΠΟΙΗΣΗ ΣΕ 

ΝΕΕΣ ΣΥΝΘΗΚΕΣ’’  

Το προϊόν καλύπτει την ανάγκη των επιχειρήσεων για ενίσχυση του κεφαλαίου 

κίνησης, και αυτό το προϊόν είναι διάρκειας δύο (2) ετών (µε περίοδο χάριτος 6 µήνες). 

Το ανώτατο επιλέξιµο ποσό δανείου ανά επιχείρηση, θα ανέρχεται σε 30.000 ευρώ. 

 

2. ΕΓΓΥΟ∆ΟΤΙΚΟ ΠΡΟΓΡΑΜΜΑ ΓΙΑ ΤΗΝ  ΕΝΙΣΧΥΣΗ ΤΗΣ ΑΞΙΟΠΙΣΤΙΑΣ 

ΚΑΙ ΤΗΣ ΦΕΡΕΓΓΥΟΤΗΤΑΣ ΤΩΝ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ ΚΑΤΑ ΤΙΣ 

ΕΜΠΟΡΙΚΕΣ ΣΥΝΑΛΛΑΓΕΣ ΜΕ ΤΗΝ ΠΑΡΟΧΗ ΕΓΓΥΗΣΕΩΝ ΣΕ 

ΕΓΓΥΗΤΙΚΕΣ ΕΠΙΣΤΟΛΕΣ ΤΡΑΠΕΖΩΝ 
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Το συγκεκριµένο προϊόν αφορά υπό σύσταση, νεοσύσαστες επιχειρήσεις, νέες και 

υφιστάµενες µικροµεσαίες που απασχολούν λιγότερα από 250 άτοµα και έχουν κύκλο 

εργασιών έως 50 εκατοµµύρια ευρώ. 

 

3. ΕΓΓΥΟ∆ΟΤΙΚΟ ΠΡΟΓΡΑΜΜΑ ΓΙΑ ΤΗΝ ΕΓΓΥΗΣΗ ∆ΑΝΕΙΩΝ 

ΕΠΕΝ∆ΥΤΙΚΟΥ ΣΚΟΠΟΥ, ΓΙΑ ΤΗΝ Ι∆ΡΥΣΗ ΝΕΩΝ, ΚΑΘΩΣ ΚΑΙ ΤΗΝ 

ΑΝΑΠΤΥΞΗ ΚΑΙ ∆ΙΕΘΝΟΠΟΙΗΣΗ ΥΦΙΣΤΑΜΕΝΩΝ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 

Με το πρόγραµµα αυτό θα καλύπτονται δαπάνες για επενδύσεις πάγιων 

εγκαταστάσεων και εξοπλισµού, καθώς και άϋλων παγίων. Το πρόγραµµα αναφέρεται 

στις  υπό σύσταση, νεοσύστατες, νέες και υφιστάµενες µικροµεσαίες επιχειρήσεις που 

απασχολούν λιγότερα από 250 άτοµα και έχουν κύκλο εργασιών έως 50 εκατοµµύρια 

ευρώ, είναι οποιασδήποτε νοµικής µορφής και δεν είναι εισηγµένες στο 

Χρηµατιστήριο. 

 

4. ΚΕΦΑΛΑΙΟ ΚΙΝΗΣΗΣ ΓΙΑ ΕΞΑΓΩΓΕΣ 

Οι επιχειρήσεις που θέλουν να προχωρήσουν σε εξαγωγές  χρειάζονται κεφάλαιο 

κίνησης και απευθύνονται στις τράπεζες προκειµένου αυτές να τους εξασφαλίσουν 

κάποια δανειοδότηση. Μέσω του Οργανισµού Ασφάλισης Εξαγωγικών Πιστώσεων 

(ΟΑΕΠ) εξασφαλίζεται η δυνατότητα χρηµατοδότησης των εξαγωγικών επιχειρήσεων 

µέχρι του ποσού των 200.000 ευρώ και για διάστηµα µέχρι 4 µήνες. 

Τα χρηµατοδοτούµενα µέσω τραπεζών δάνεια δεν θα έχουν κανένα άλλο 

προαπαιτούµενο παρά µόνο την ασφάλιση τους  στον ΟΑΕΠ, χωρίς να χρειάζονται 

άλλες εγγυήσεις. 

Το προϊόν αυτό θα τρέξει λίγο αργότερα (περίπου σε ένα µήνα), 

προσφέροντας  ουσιαστικά σηµαντικό κεφάλαιο ως προχρηµατοδότηση των 

εξωστρεφών επιχειρήσεων.  
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3.8 ΑΣΦΑΛΙΣΗ ΠΙΣΤΩΣΕΩΝ 

Η Ασφάλιση Πιστώσεων είναι ένα αποτελεσµατικό εργαλείο για την διαχείριση και 

αντιµετώπιση του πιστωτικού κινδύνου στον οποίο εκτίθενται οι επιχειρήσεις όταν πωλούν 

επί πιστώσει, εµπορεύµατα ή παρέχουν υπηρεσίες, στην Ελλάδα ή στο εξωτερικό. 

Σκοπός της ασφάλισης πιστώσεων είναι η ασφαλιστική κάλυψη των τιµολογίων που 

έχουν εκδοθεί επί πιστώσει και πραγµατοποιούνται στο πλαίσιο της επιχειρηµατικής 

δραστηριότητας. Καλύπτεται κίνδυνος µη πληρωµής των τιµολογίων-απαιτήσεων λόγω 

αφερεγγυότητας του οφειλέτη. 

Η έκταση της ασφάλισης µπορεί να καλύψει δραστηριότητες στο εσωτερικό της χώρας 

αλλά και εξαγωγικές δραστηριότητες ανάλογα µε τη συµφωνία που θα προκύψει µεταξύ 

ασφαλιζόµενου και ασφαλιστή. Ο βαθµός κάλυψης θα εξαρτάται και από το είδος των 

δραστηριοτήτων από τις οποίες απορρέουν και οι καλυπτόµενες, ασφαλιστικά, πιστώσεις. 

 

Ενεργοποίηση της ασφάλισης πιστώσεων 

Η ασφαλιστική κάλυψη ενεργοποιείται µε την λήψη του εγγράφου πιστωτικού ορίου 

στο οποίο καθορίζεται ένα ποσό κάλυψης / plafond για κάθε ένα πελάτη του ασφαλισµένου 

για τον οποίο έχει προηγηθεί αντίστοιχη αίτηση. Το plafond αυτό δίδεται από τον 

ασφαλιστή µετά από σχετική έρευνα που διενεργείται αναφορικά µε την πιστοληπτική 

ικανότητα και την εν γένει οικονοµική κατάσταση του πελάτη του ασφαλισµένου. 

 

Το πιστωτικό όριο 

Το πιστωτικό όριο ισοδυναµεί µε την µέγιστη αποζηµίωση για τον αντίστοιχο οφειλέτη. 

Ο ασφαλισµένος ζητεί τα πιστωτικά όρια για τους πελάτες του, τρέχοντες ή µελλοντικούς, 

τα οποία θα πρέπει πάντα να αντιστοιχούν στην µέγιστη πίστωση που υπάρχει ή θα εγερθεί 

µε τον εκάστοτε οφειλέτη. Ο ασφαλιστής καθορίζει τα πιστωτικά όρια για τους πελάτες 

του ασφαλισµένου και τα γνωστοποιεί σ’ αυτόν γραπτώς. Πέραν του καθορισµού του 

πιστωτικού ορίου ανά οφειλέτη, µπορεί να υπάρξει συµφωνία καθορισµού ενός 

συγκεκριµένου πιστωτικού ορίου µέχρι του οποίου όλοι οι οφειλέτες είναι ασφαλισµένοι 

Τα όρια αυτά ισχύουν για όλη τη διάρκεια της σύµβασης. 
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Αποζηµίωση στην ασφάλιση πιστώσεων 

Ως µια γενική απεικόνιση για την αποζηµίωση και το ύψος της, που µπορεί να 

διαφοροποιηθεί ανάλογα µε την καλυπτόµενη δραστηριότητα και τα συµφωνηθέντα 

µεταξύ ασφαλισµένου και ασφαλιστή, µπορούν να θεωρηθούν τα πιο κάτω σηµεία: 

⋅ Ο ασφαλισµένος αποζηµιώνεται άµεσα όταν ο πελάτης του καταστεί αφερέγγυος. Η 

έννοια της αφερεγγυότητας στην ασφάλιση πιστώσεων είναι η αποδεδειγµένη αδυναµία 

πληρωµής (πτώχευση, µη ικανοποιητική αναγκαστική εκτέλεση κτλ) ή η παρέλευση 

ορισµένων µηνών από την αρχικά συµφωνηθείσα ηµεροµηνία πληρωµής της 

απαίτησης (Καθυστέρηση Πληρωµής / Protracted default)  

⋅ Η ασφαλισµένη απαίτηση για κάθε ένα οφειλέτη, θα είναι µικρότερη ή ίση του 

αντίστοιχου πιστωτικού ορίου. 

⋅ Η αποζηµιωτέα απαίτηση θα είναι, η ασφαλισµένη απαίτηση κατά την χρονική στιγµή 

της ζηµιάς, µείον όλων των ειδών της επανείσπραξης από τον οφειλέτη µέχρι την 

χρονική στιγµή της ζηµιάς (επανεισπράξεις σε µετρητά, από επανάκτηση και 

επαναπώληση αγαθών, χρήση εγγυητικών επιστολών ή και άλλων εξασφαλίσεων κτλ) 

⋅ Η µέγιστη αποζηµίωση για όλους τους πιθανούς αφερέγγυους οφειλέτες του 

ασφαλισµένου, που θα καταβληθεί για ένα ασφαλιστικό έτος, θα είναι το πολύ ένα 

πολλαπλάσιο των καθαρών ασφάλιστρων της αντίστοιχης περιόδου (συνήθως το 

25πλάσιο). 

⋅ Το ποσοστό κάλυψης της αποζηµίωσης κυµαίνεται από 60% έως 80% και  

διαφοροποιείται ανάλογα µε το είδος της σύµβασης, το χαρτοφυλάκιο των απαιτήσεών, 

αλλά και το προσδοκώµενο ύψος των ασφαλίστρων, ενώ οι αποζηµιώσεις 

καταβάλλονται από την ασφαλιστική εταιρεία εντός 90 ηµερών. 

 

Κάλυψη ασφάλισης πιστώσεων και υποχρεώσεις ασφαλισµένου 

Πέραν των δεσµεύσεων που µπορούν να προέλθουν από τον τοµέα δραστηριοτήτων και 

τη συµφωνία που θα υπογραφεί, υπάρχουν κάποιες εξαιρέσεις στην κάλυψη που παρέχεται 

από την ασφάλιση των πιστώσεων. Ως µια γενική κατεύθυνση µπορεί να θεωρηθεί ότι από 

την κάλυψη, εξαιρούνται οι οφειλέτες που : 

• Είναι φυσικά πρόσωπα 

• Είναι εταιρίες δηµοσίου 
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• Είναι εταιρίες οι οποίες άµεσα ή έµµεσα υπόκεινται στον έλεγχο του 

ασφαλισµένου. 

Καθώς και οι κίνδυνοι και απαιτήσεις που: 

• Παράγονται από ανωτέρα βία, πόλεµο, επαναστάσεις κτλ 

• Είναι αµφισβητήσιµες ή µη αναγνωρισµένες (επίµαχες) 

• Είναι προϊόν νοµισµατικών διακυµάνσεων ή υπερηµερίας 

Στις υποχρεώσεις του ασφαλισµένου είναι; 

• Η άµεση ενηµέρωση του ασφαλιστή σε οποιαδήποτε µορφή επιδείνωσης της 

πιστοληπτικής συµπεριφοράς οποιουδήποτε οφειλέτη του. 

• Να έχει µια συνετή επιχειρηµατική δραστηριότητα µε στόχο την αποφυγή 

ζηµιών ή έστω τον περιορισµό τη ζηµίας όταν προκύψει (όπως π.χ. να 

σταµατήσει τις πωλήσεις εάν ο οφειλέτης του χειροτερεύει, να στραφεί εναντίον 

του προκείµενου να µειώσει την επικείµενη ζηµιά, κτλ) 

• Τακτή πληρωµή των ασφαλίστρων 

 

Κόστος ασφάλισης των πιστώσεων 

Το κόστος των ασφαλίστρων, που µπορούν να καταβάλλονται µηνιαίως, υπολογίζονται 

από τον µηνιαίο κύκλο εργασιών των ασφαλισµένων οφειλετών του ασφαλισµένου 

(εκείνων δηλαδή που έχουν ένα πιστωτικό όριο) ή από τα µηνιαία ασφαλισµένα ανοιχτά 

υπόλοιπα. Καθορίζεται επίσης ένα ελάχιστο ετήσιο ασφάλιστρο. Στο τέλος της περιόδου 

γίνεται εκκαθάριση. Στα ασφάλιστρα µπορούν να προστίθενται και έξοδα πιστοληπτικής 

παρακολούθησης των οφειλετών του ασφαλισµένου. 

 

Ασφάλιση πιστώσεων και οικονοµική κρίση 

Η ∆ιεύθυνση Πιστώσεων και Εγγυήσεων της Εθνικής Ασφαλιστικής δέχτηκε 

τριπλάσιες αιτήσεις το πρώτο τρίµηνο του 2009 σε σχέση µε το αντίστοιχο χρονικό 

διάστηµα του 2008, ενώ για την ίδια περίοδο έχει καταγράψει αύξηση της παραγωγής κατά 

60% παρά την αύξηση των ασφαλίστρων. Η αγορά της ασφάλισης των πιστώσεων στην 

Ελλάδα υπολογίζεται ότι καλύπτει το  10% των επιχειρήσεων. Στις χώρες-µέλη της 

Ευρωπαϊκής Ένωσης το αντίστοιχο ποσοστό βρίσκεται στο 40-45%. Σύµφωνα µε στοιχεία 
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της Τειρεσίας Α.Ε. µόνο για το Φεβρουάριο του 2009 καταγράφηκε αύξηση των 

ακάλυπτων επιταγών σε σχέση µε το αντίστοιχο διάστηµα του 2008 κατά 229,26%. 

Παρακάτω παρατίθεται ένας πίνακας που αφορά στις εισαγωγές των ακάλυπτων επιταγών 

του τρέχοντος έτους (Ιανουάριος – Οκτώβριος). 

ΕΙΣΑΓΩΓΕΣ ΑΚΑΛΥΠΤΩΝ ΕΠΙΤΑΓΩΝ ΕΤΟΥΣ 2011 

ΕΠΙΤΑΓΕΣ 
(ΕΙΣΑΓΩΓΕΣ) 

ΤΕΜΑ-
ΧΙΑ 

ΠΟΣΑ 
(σε ΕΥΡΩ) 

ΠΡΟΟ∆ΕΥ-
ΤΙΚΟ  

ΣΥΝΟΛΟ  
ΤΕΜΑΧΙΩΝ 

ΠΡΟΟ∆ΕΥ-
ΤΙΚΟ  

ΣΥΝΟΛΟ  
ΠΟΣΩΝ  

(σε ΕΥΡΩ) 

ΙΑΝΟΥΑΡΙΟΣ 17.851 172.308.716 17.851 172.308.716

ΦΕΒΡΟΥΑΡΙΟΣ 16.663 182.029.764 34.514 354.338.480

ΜΑΡΤΙΟΣ 15.812 163.240.127 50.326 517.578.607

ΑΠΡΙΛΙΟΣ 14.482 137.787.681 64.808 655.366.288

ΜΑΙΟΣ 15.205 164.907.197 80.013 820.273.485

ΙΟΥΝΙΟΣ 15.679 168.144.970 95.692 988.418.455

ΙΟΥΛΙΟΣ * 15.598 392.937.944 111.290 1.381.356.399

ΑΥΓΟΥΣΤΟΣ 15.121 153.635.498 126.411 1.534.991.897

ΣΕΠΤΕΜΒΡΙΟΣ 12.978 122.950.702 139.389 1.657.942.599

ΟΚΤΩΒΡΙΟΣ 11.423 119.577.363 150..812 1.777.519.962

* Το 53% του συνολικού ποσού των ακάλυπτων επιταγών του Ιουλίου 2011 αντιστοιχεί 

στο 1% του συνολικού αριθµού των τεµαχίων 
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3.9 ΝΕΟΣ ΕΠΕΝ∆ΥΤΙΚΟΣ ΝΟΜΟΣ (3908/2011) 

Ο Νέος Επενδυτικός Νόµος 3908/11 αποτελεί το βασικό χρηµατοδοτικό εργαλείο για 

την ίδρυση, την επέκταση και τον εκσυγχρονισµό  επιχειρήσεων, δίνοντάς τους τη 

δυνατότητα να επιδοτηθούν σε ποσοστά που φτάνουν το 50% του συνολικού 

προϋπολογισµού της επένδυσης. Ανοίγει την πόρτα σε επιχειρηµατίες που 

δραστηριοποιούνται σε ένα εύρος κλάδων της αγοράς δύο φορές ανά έτος (Απρίλιο και 

Οκτώβριο). Ιδιαίτερη έµφαση δίνεται σε Επιχειρήσεις Νέων έως 40 ετών, σε συνέργειες 

µεταξύ Μικρών και Μεσαίων επιχειρήσεων τοπικής εµβέλειας και σε τεχνολογικά 

καινοτόµες επιχειρήσεις. Προβλέπει δέσµη κινήτρων µε συνδυασµό επιχορήγησης - 

επιδότησης leasing - φοροαπαλλαγής και χαµηλότοκα δάνεια µέσω ενός ειδικού Ταµείου 

στήριξης των επιχειρήσεων, του ΕΤΕΑΝ. 

Περιληπτικά ο Επενδυτικός Νόµος 

3908/11: 

• Καλύπτει  υπό  προϋποθέσεις τους 

περισσότερους τοµείς της οικονοµίας, όπως 

Τουρισµό, Μεταποίηση, Logistics,  Ανανεώ-

σιµες Πηγές Ενέργειας, Παραγωγή  και Μετα-

ποίηση Αγροτικών Προϊόντων, Παροχή Υπηρε-

σιών και λοιπές δραστηριότητες (εκτός των προβλεπόµενων εξαιρέσεων) 

• Προβλέπει ποσοστό ενίσχυσης έως 50% 

• Παρέχει κίνητρα µε φοροαπαλλαγές, επιδοτήσεις και leasing. 

• Χωρίζεται σε δυο κατηγορίες επενδυτικών σχεδίων τα Γενικά Επενδυτικά Σχέδια 

και τα Ειδικά Επενδυτικά Σχέδια. 

• ∆εν απαιτεί την κατάθεση ειδικών αδειοδοτήσεων κατά την υποβολή του φακέλου. 
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Κατηγορίες Επενδύσεων 

1. Γενική Επιχειρηµατικότητα 

Συνολικός Προϋπολογισµός: 1.000.000.000  € 

Στο καθεστώς Γενικής Επιχειρηµατικότητας του νέου Επενδυτικού Νόµου ενισχύονται 

επενδυτικά σχέδια νέων και υφιστάµενων επιχειρήσεων µε το κίνητρο της φορολογικής 

απαλλαγής. Οι επιχειρήσεις που υπάγονται στο καθεστώς της Γενικής 

Επιχειρηµατικότητας απαλλάσσονται από την καταβολή φόρου εισοδήµατος επί των 

προ-φόρων κερδών τους µετά την ολοκλήρωση και έναρξη της παραγωγικής 

λειτουργίας της επένδυσης. Οι υφιστάµενες επιχειρήσεις ωφελούνται από το κίνητρο 

της φορολογικής απαλλαγής για 8 έτη, ενώ οι νέες επιχειρήσεις για 10 έτη. 

2. Περιφερειακή Συνοχή 

Συνολικός Προϋπολογισµός: 1.150.000.000 € 

Στο καθεστώς Περιφερειακής Συνοχής ενισχύονται επενδυτικά σχέδια νέων και 

υφιστάµενων επιχειρήσεων που αξιοποιούν τοπικά ανταγωνιστικά πλεονεκτήµατα, 

αντιµετωπίζουν τοπικές ανάγκες και περιφερειακά προβλήµατα µε περιβαλλοντικά 

βιώσιµες τεχνολογικές εφαρµογές, εισάγουν τεχνολογίες εξοικονόµησης ενέργειας και 

αξιοποίησης υδάτινων πόρων και συµβάλλουν στη φιλική προς το περιβάλλον 

ανασυγκρότηση, ανάπλαση και ανάπτυξη περιοχών οικονοµικής δραστηριότητας. 

3. Τεχνολογική Ανάπτυξη 

Συνολικός Προϋπολογισµός:  €120 000 000 

Το καθεστώς Τεχνολογικής Ανάπτυξης του νέου Επενδυτικού Νόµου αφορά 

επενδύσεις τεχνολογικού εκσυγχρονισµού των επιχειρήσεων µε την εφαρµογή 

τεχνολογικών και οργανωτικών καινοτοµιών, όπως συστήµατα διασφάλισης και 

ελέγχου ποιότητας, τεχνολογία εξοικονόµησης ενέργειας, έργα έρευνας & ανάπτυξης 

και αξιοποίησης εξειδικευµένου επιστηµονικού προσωπικού. 

4. Νεανική Επιχειρηµατικότητα 

Συνολικός Προϋπολογισµός: 150.000.000 € 

Ποσό Χρηµατοδότησης έως: 1.000.000 € 

Στο ειδικό καθεστώς Επιχειρηµατικότητας των Νέων του Επενδυτικού Νόµου 

3908/2011 ενισχύονται αποκλειστικά επενδυτικά σχέδια που αφορούν την ίδρυση και 

λειτουργία  µικρών και πολύ µικρών επιχειρήσεων στις οποίες συµµετέχουν µε 
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ποσοστό άνω του 50% φυσικά πρόσωπα που δεν έχουν υπερβεί το 40ο έτος της ηλικίας 

τους και ασκούν αποκλειστικά τη διαχείριση των επιχειρήσεων αυτών. 

5. Μεγάλα Επενδυτικά Σχέδια 

Το ειδικό καθεστώς µεγάλων επενδυτικών σχεδίων αφορά επενδυτές µε σχέδια ύψους 

τουλάχιστον 50.000.000 € και προβλέπει όλα τα είδη των ενισχύσεων µεµονωµένα ή 

συνδυαστικά. Το ύψος της ενίσχυσης µειώνεται  όσο αυξάνει το ύψος της επένδυσης. Η 

επιχορήγηση-επιδότηση δεν µπορεί να ξεπερνά το 60% της συνολικής ενίσχυσης. 

 

6. Ολοκληρωµένα Πολυετή Επενδυτικά Σχέδια 

Το ειδικό καθεστώς ολοκληρωµένων πολυετών επενδυτικών σχεδίων απευθύνεται σε 

επιχειρηµατίες µε σχέδια υλοποίησης ολοκληρωµένων πολυετών (2-5 έτη) business 

plans, για τις οποίες έχει παρέλθει τουλάχιστον πενταετία από τη σύστασή τους, άνω 

των 2.000.000 €. Στόχος είναι ο τεχνολογικός, διοικητικός, οργανωτικός, και 

επιχειρησιακός εκσυγχρονισµός και προβλέπει φοροαπαλλαγές µέχρι το 100% του 

ανώτατου επιτρεπόµενου ύψους ενίσχυσης. 

7. Σχέδια Συνέργειας και ∆ικτύωσης (Clustering) 

Το ειδικό καθεστώς σχεδίων συνέργειας και δικτύωσης αφορά επιχειρηµατικά σχήµατα 

συνέργειας και δικτύωσης 10 τουλάχιστον επιχειρήσεων σε Αθήνα και Θεσσαλονίκη 

και 5 στην υπόλοιπη Ελλάδα, υπό µορφή κοινοπραξίας. Προβλέπει τη δυνατότητα 

παροχής κάθε είδους ενίσχυσης. 

 

ΕΙ∆Η ΕΝΙΣΧΥΣΕΩΝ 

◦ Φορολογική απαλλαγή: Απαλλαγή από 8 έως 10 χρόνια από την καταβολή φόρου 

εισοδήµατος επί των πραγµατοποιούµενων προ φόρων κερδών, τα οποία προκύπτουν 

µε βάση τη φορολογική νοµοθεσία, από το σύνολο των δραστηριοτήτων της 

επιχείρησης. Το ποσό της φορολογικής απαλλαγής συνιστά ισόποσο αφορολόγητο 

αποθεµατικό. 

◦ Επιχορήγηση: ∆ωρεάν παροχή χρηµατικού ποσού από το ∆ηµόσιο για την κάλυψη 

τµήµατος των ενισχυόµενων δαπανών του επενδυτικού σχεδίου. 
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◦ Επιδότηση χρηµατοδοτικής µίσθωσης (leasing): Κάλυψη από το ∆ηµόσιο τµήµατος 

των καταβαλλόµενων δόσεων χρηµατοδοτικής µίσθωσης που συνάπτεται για την 

απόκτηση νέου µηχανολογικού και λοιπού εξοπλισµού 

◦ Ευνοϊκά δάνεια µέσω του ΕΤΕΑΝ: Χρηµατοδότηση του ποσού που προβλέπεται να 

καλυφθεί µε τραπεζικό δανεισµό µε δάνεια χαµηλού κόστους, από τις τράπεζες που 

συνεργάζονται µε το ΕΤΕΑΝ. 

Όλες οι ενισχύσεις συνυπολογίζονται για τον καθορισµό του συνολικού ποσοστού 

ενίσχυσης που χορηγείται στο επενδυτικό σχέδιο. Το όφελος από την παραπάνω 

χρηµατοδότηση συνυπολογίζεται στο συνολικό ποσοστό ενίσχυσης, το οποίο δεν µπορεί 

να υπερβαίνει τα όρια του Χάρτη Περιφερειακών Ενισχύσεων. 

 

 

 

 

3.10 ΕΣΠΑ    

Το ΕΣΠΑ αποτελεί το νέο µεγάλο αναπτυξιακό 

πρόγραµµα της χώρας για την περίοδο 2007 έως 

2013. Επικεντρώνεται στην προώθηση της 

καινοτοµίας και της έρευνας, στη στήριξη της 

επιχειρηµατικότητας, στο ανθρώπινο κεφάλαιο, στην 

απασχόληση και την κοινωνική συνοχή, στον εκσυγχρονισµό της δηµόσιας διοίκησης, 

στην προστασία του περιβάλλοντος, στο σεβασµό και στην ανάδειξη της πολιτιστικής 

κληρονοµιάς.  

Εποµένως, οι παρεµβάσεις και τα έργα στο πλαίσιο του ΕΣΠΑ, όπως κατανέµονται στα 

διάφορα Τοµεακά και Περιφερειακά Επιχειρησιακά Προγράµµατα, αφορούν όλους τους 

Έλληνες πολίτες και όλους τους τοµείς της καθηµερινής τους ζωής.  
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Η διάρθρωση του ΕΣΠΑ σε Επιχειρησιακά Προγράµµατα  

Το νέο σχήµα χαρακτηρίζεται από µικρότερο πλήθος Επιχειρησιακών Προγραµµάτων 

σε σχέση µε την προηγούµενη περίοδο 2000-2006, που οδηγεί σε πιο ευέλικτο σχήµα 

διαχείρισης: ο στρατηγικός σχεδιασµός της χώρας για την περίοδο 2007-2013 θα 

υλοποιηθεί µέσα από οκτώ (8) Τοµεακά ΕΠ, πέντε (5) Περιφερειακά ΕΠ και δεκατέσσερα 

(14) Προγράµµατα Ευρωπαϊκής Εδαφικής Συνεργασίας. Την περίοδο 2007-2013 το 

σύνολο των υποδοµών προσπελασιµότητας υλοποιείται πλέον στο πλαίσιο ενός τοµεακού 

ΕΠ, ενώ για τους τοµείς της υγείας και του πολιτισµού δεν υπάρχει πλέον διακριτό ΕΠ και 

οι σχετικές δράσεις θα υλοποιηθούν από Περιφερειακά και Τοµεακά ΕΠ. 

Τα ακόλουθα προγράµµατα αποτελούν τα Τοµεακά Επιχειρησιακά Προγράµµατα 

της προγραµµατικής περιόδου 2007-2013, όπως αυτά εγκρίθηκαν επίσηµα από την 

Ευρωπαϊκή Επιτροπή το διάστηµα Οκτωβρίου - Νοεµβρίου 2007: 

◦ ΕΠ Περιβάλλον - Αειφόρος Ανάπτυξης 

◦ ΕΠ Ενίσχυση της Προσπελασιµότητας 

◦ ΕΠ Ανταγωνιστικότητα και Επιχειρηµατικότητα 

◦ ΕΠ Ψηφιακή Σύγκλιση 

◦ ΕΠ Ανάπτυξη Ανθρώπινου ∆υναµικού 

◦ ΕΠ Εκπαίδευση και ∆ια Βίου Μάθηση 

◦ ΕΠ ∆ιοικητική Μεταρρύθµιση 

◦ ΕΠ Τεχνική Υποστήριξης Εφαρµογής 

◦ ΕΠ Εθνικό Αποθεµατικό Απροβλέπτων 

Για την υλοποίηση του αναπτυξιακού σχεδιασµού της χώρας κατά την προγραµµατική 

περίοδο 2007-2013, η Ελλάδα χωρίσθηκε σε πέντε χωρικές ενότητες, στις οποίες 

αντιστοιχούν πέντε Περιφερειακά Επιχειρησιακά  Προγράµµατα (Μακεδονίας – 

Θράκης, ∆υτικής Ελλάδας - Πελοποννήσου - Ιονίων Νήσων, Κρήτης και Νήσων Αιγαίου, 

Θεσσαλίας - Στερεάς Ελλάδας – Ηπείρου και Αττικής) 

Τα ΠΕΠ θα συµβάλουν στην κάλυψη των εθνικών στρατηγικών στόχων 

συµπληρωµατικά µε τα τοµεακά προγράµµατα, µε έµφαση στα ιδιαίτερα χαρακτηριστικά 

και στις ανάγκες κάθε χωρικής ενότητας / Περιφέρειας (κοινωνικές υποδοµές, υγεία και 

κοινωνική αλληλεγγύη, πολιτισµός, έργα  προσπελασιµότητας και περιβάλλοντος 



 
38 

 τοπικής κλίµακας, πολιτικές  βιώσιµης αστικής ανάπτυξης και πολιτικές ενίσχυσης 

ορεινών, µειονεκτικών, νησιωτικών περιοχών). 

 

 
Προγράµµατα Ευρωπαϊκής Εδαφικής Συνεργασίας  

Στη νέα προγραµµατική περίοδο, τα Προγράµµατα Κοινοτικής Πρωτοβουλίας 

αντικαθίστανται από τα Προγράµµατα του Στόχου ΙΙΙ «Ευρωπαϊκή Εδαφική 

Συνεργασία». 

Ο συνολικός προϋπολογισµός των προγραµµάτων του στόχου ΙΙΙ ανέρχεται στα 8,7 δις 

ευρώ, εκ των οποίων 210 εκατ. ευρώ ΕΤΠΑ αντιστοιχούν στην Ελλάδα. 

Συµπεριλαµβανοµένης, λοιπόν, και της εθνικής συµµετοχής, σχεδόν 300 εκατοµµύρια 

ευρώ κοινοτικών και εθνικών πόρων θα δοθούν στα Προγράµµατα Ευρωπαϊκής Εδαφικής 

Συνεργασίας. 

 

 

∆ιασυνοριακά Προγράµµατα 

Στο πλαίσιο αυτό και όσον αφορά στα Προγράµµατα ∆ιασυνοριακής Συνεργασίας, η 

Ελλάδα συµµετέχει σε έξι Προγράµµατα, συνολικού προϋπολογισµού, που ξεπερνά τα 

320.000.000 ευρώ, τη ∆ιαχειριστική Αρχή των οποίων εξακολουθεί να διατηρεί. 

Τα Προγράµµατα είναι τα εξής: 

◦ Πρόγραµµα «Ελλάδα-Βουλγαρία», προϋπολογισµού 110.735.958 € 

◦ Πρόγραµµα «Ελλάδα-Ιταλία», προϋπολογισµού 88.955.170 € 

◦ Πρόγραµµα «Ελλάδα-Κύπρος», αρχικός προϋπολογισµός 41.633.290 € (µετά την 

αναθεώρηση του Προγράµµατος ο προϋπολογισµός ανέρχεται στα 44.593.923 €) 

◦ Πρόγραµµα «Ελλάδα-Αλβανία», που συγχρηµατοδοτείται από το Όργανο 

Προενταξιακής Βοήθειας (ΙΡΑ) µε 22.143.015 € 

◦ Πρόγραµµα «Ελλάδα-ΠΓ∆Μ», που συγχρηµατοδοτείται από το ΙΡΑ µε 24.810.005 € 

◦ Πρόγραµµα «Ελλάδα-Τουρκία», που συγχρηµατοδοτείται από το ΙΡΑ, 34.088.992 € 
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Η Ελλάδα συµµετέχει και σε τρία Προγράµµατα πολυµερούς διασυνοριακής 

συνεργασίας: 

• Πρόγραµµα Αδριατικής, µε επιλέξιµες περιοχές τους Νοµούς Κέρκυρας και 

Θεσπρωτίας στην Ελλάδα, καθώς περιφέρειες της Ιταλίας, Βοσνίας και Ερζεγοβίνης, 

Μαυροβουνίου, Αλβανίας, Σερβίας και Σλοβενίας. Το Πρόγραµµα συγχρηµατοδοτείται 

από το ΙΡΑ, ενώ η Ελλάδα συνεισφέρει 5.659.992 €. 

• Θαλάσσια Λεκάνη της Μεσογείου, µε επιλέξιµες περιοχές από όλες τις χώρες που 

βρέχονται από τη Μεσόγειο Θάλασσα. Ο συνολικός προϋπολογισµός του 

Προγράµµατος υπερβαίνει τα 170.000.000 €. 

• Μαύρη Θάλασσα, µε επιλέξιµες περιοχές τις Περιφέρειες Κεντρικής Μακεδονίας και 

Ανατολικής Μακεδονίας-Θράκης για την Ελλάδα, καθώς και περιφέρειες από τη 

Βουλγαρία, τη Ρουµανία, τη Ρωσία, την Τουρκία, το Αζερµπαϊτζάν, την Ουκρανία, τη 

Γεωργία, τη Ρουµανία και τη Μολδαβία. Η Ελλάδα συνεισφέρει µε 1.132.000 € και θα 

έχει ενισχυµένο ρόλο, καθώς έχει αποφασιστεί να ορίσει τον Πρώτο Σύµβουλο της 

∆ιαχειριστικής Αρχής, που φιλοξενείται στη Ρουµανία. 

  

 
∆ιακρατικά Προγράµµατα 

Η Ελλάδα συµµετέχει σε δύο διακρατικά προγράµµατα. Συγκεκριµένα: 

• Μεσογειακός Χώρος, στο οποίο συµµετέχουν η Ελλάδα, η Ισπανία, η Ιταλία, η 

Γαλλία, η Πορτογαλία, το Ηνωµένο Βασίλειο-Γιβραλτάρ, η Μάλτα, η Κύπρος, η 

Σλοβενία, η Κροατία και η Βοσνία και Ερζεγοβίνη. Το Πρόγραµµα προήλθε από τη 

συγχώνευση των Προγραµµάτων INTERREG, ARCHIMED και MEDOCC. Στη 

Θεσσαλονίκη θα φιλοξενηθεί το ένα από τα δύο Γραφεία ∆ιασύνδεσης (Liaison Office) 

του Προγράµµατος, στις αρµοδιότητες του οποίου εντάσσεται και η υποστήριξη 

υποψήφιων εταίρων και Τελικών ∆ικαιούχων από τις υποψήφιες και δυνητικά 

υποψήφιες προς ένταξη στην Ευρωπαϊκή Ένωση χώρες, οι οποίες συµµετέχουν στο 

Πρόγραµµα. Ο προϋπολογισµός του Προγράµµατος ανέρχεται σε 193.191.331 €. 

• Χώρος Νοτιοανατολικής Ευρώπης, στο οποίο συµµετέχουν οκτώ (8) κράτη-µέλη της 

ΕΕ (Ιταλία, Αυστρία, Ουγγαρία, Σλοβακία, Σλοβενία, Ρουµανία, Βουλγαρία, Ελλάδα), 

καθώς και η Μολδαβία, η Κροατία, η Σερβία, το Μαυροβούνιο, η Βοσνία και 

Ερζεγοβίνη, η Αλβανία, η ΠΓ∆Μ και η Ουκρανία. Το Πρόγραµµα προήλθε από τη 
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διάσπαση του προγράµµατος CADSES σε δύο διαφορετικές ζώνες, βόρεια και νότια. Ο 

προϋπολογισµός του ανέρχεται σε 206.691.645 €. 

  

∆ιαπεριφερειακό Πρόγραµµα 

Η Ελλάδα συµµετέχει στο διαπεριφερειακό πρόγραµµα INTERREG IV C , στο οποίο 

συµµετέχουν όλα τα κράτη-µέλη της ΕΕ –πλην της Γερµανίας–, καθώς και η Νορβηγία και 

η Ελβετία. Ο προϋπολογισµός του ανέρχεται σε 321.321.762 €. 

  

∆ίκτυα 

Η Ελλάδα συµµετέχει και στα δίκτυα INTERACT , ESPON και URBACT . 

Με ανοικτά σύνορα, η Ελλάδα προσδοκά και την ανάπτυξη των δικών της 

παραµεθόριων περιοχών, την άνοδο της επιχειρηµατικότητας και την ενίσχυση των 

υποδοµών της σε όλη την ακριτική περιφέρεια. Οι προσπάθειες της Ειδικής Υπηρεσίας έχει 

αποδώσει καρπούς, προσελκύοντας το ενδιαφέρον των γειτονικών χωρών και των 

Βρυξελλών. 

 

 Χρηµατοδοτικά εργαλεία 

Στο πλαίσιο της φιλοσοφίας που προωθεί η Ευρωπαϊκή Επιτροπή, τη µετάβαση δηλαδή 

από τις εφάπαξ επιδοτήσεις στην παροχή δανεισµού µε ιδιαίτερα ευνοϊκούς όρους αλλά και 

την ανάγκη προσέλκυσης ιδιωτικών κεφαλαίων ως εχέγγυο βιωσιµότητας των 

αναλαµβανόµενων επενδύσεων, το Υπουργείο Οικονοµίας και Οικονοµικών (ΥΠΟΙΟ) σε 

συνεργασία µε τον Όµιλο της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων (ΕΤΕπ) προωθεί 

τη δηµιουργία µοντέρνων χρηµατοδοτικών µηχανισµών, κύριο χαρακτηριστικό των 

οποίων αποτελεί ο πολλαπλασιαστικός χαρακτήρας των διατιθέµενων κεφαλαίων η 

αποπληρωµή των οποίων θα οδηγήσει σε επανεπένδυσή τους σε νέες δράσεις. Τα κύρια 

χαρακτηριστικά των νέων χρηµατοδοτικών πρακτικών συνοψίζονται ως εξής: 

- Ανακύκλωση (Revolving): χορήγηση δανείων µε ευνοϊκούς όρους, το ποσό 

αποπληρωµής των οποίων επαναχρηµατοδοτεί νέα έργα (δυνατότητα µελλοντικής 

επαναξιοποίησης πόρων). 
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- Μόχλευση (Leverage): δυνατότητα συνδυασµού δανείων µε ιδιωτικούς πόρους 

(προσέλκυση ιδιωτικών κεφαλαίων). 

- Πηγές Κεφαλαίων (Sources of funding): διάθεση πόρων από τα επιχειρησιακά 

προγράµµατα (σε εθνικό ή περιφερειακό επίπεδο) και συνδυασµός τους µε πρόσθετη 

χρηµατοδότηση από την ΕΤΕπ. 

- ∆ιαχείριση Κεφαλαίων (Fund of funds): κεντρική µονάδα διαχείρισης περισσοτέρων 

του ενός ταµείων. 

 

JEREMIE 

Στο πλαίσιο του JEREMIE (Κοινοί Ευρωπαϊκοί Πόροι για τις Μικροµεσαίες και τις 

Μεσαίες Επιχειρήσεις - Joint European Resources for Micro to Medium Enterprises), το 

ΥΠΟΙΟ υπέγραψε στις 26 Ιουνίου 2007 την πρώτη µεταξύ των 27 Κρατών-Μελών της ΕΕ 

Σύµβαση Χρηµατοδότησης για την οργάνωση των δοµών υλοποίησης και χρηµατοδότησης 

του JEREMIE στην Ελλάδα, πιστοποιώντας τον πρωτοποριακό ρόλο και την 

αποφασιστικότητα της Ελλάδας για την υιοθέτηση και προώθηση σύγχρονων 

χρηµατοοικονοµικών µέσων που θα συνδράµουν αποφασιστικά στην τόνωση της 

ανταγωνιστικότητας των ΜΜΕ. 

Η χρηµατοδότηση καλύπτει ευρύ φάσµα προϊόντων, όπως ενδεικτικά αναφέρονται: 

- οι µικροπιστώσεις µέσω τραπεζών, 

- η συµµετοχή στο κεφάλαιο επιχειρήσεων, 

- τα κεφάλαια ανάληψης επιχειρηµατικού κινδύνου, 

- η παροχή εγγυήσεων κ.α. 

Τα µέσα αυτά αναµένεται να έχουν ισχυρό πολλαπλασιαστικό συντελεστή µε στόχο την 

επένδυση ιδιωτικών κεφαλαίων µέσω της απορρόφησης κοινοτικών κονδυλίων. 

Η πρωτοβουλία JEREMIE ενισχύει Μικρές και Πολύ Μικρές Επιχειρήσεις, που 

απασχολούν µέχρι 50 άτοµα προσωπικό και έχουν ετήσιο κύκλο εργασιών που δεν 

υπερβαίνει τα 10 εκ. ευρώ, οι οποίες είναι υπό ίδρυση ή λειτουργούν λιγότερο από 36 

µήνες. 

Το συγκεκριµένο εργαλείο χρηµατοδοτεί τη χορήγηση δανείων µε µειωµένο επιτόκιο 

και µειωµένες εξασφαλίσεις µέσω των τραπεζών Εθνική και Alpha Bank. 
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Το µέσο χρηµατοοικονοµικής τεχνικής JEREMΙE (Joint European Resources for Micro 

to Medium Enterprises) αποτελεί πρωτοβουλία της Ευρωπαϊκής Ένωσης µε στόχο την 

υποστήριξη των Μικροµεσαίων και των Μεσαίων Επιχειρήσεων και την ενίσχυση της 

επιχειρηµατικότητας στο πλαίσιο της προγραµµατικής περιόδου 2007-2013. 

 

Τι χρηµατοδοτείται:  

• Επενδυτικά δάνεια για την απόκτηση υλικών και άυλων στοιχειών ενεργητικού. 

• Κεφάλαιο κίνησης που χορηγείται για την ανάπτυξη και την επέκταση των 

δραστηριοτήτων των επιχειρήσεων. 

Τα δάνεια µπορεί να είναι ύψους έως και 100.000,00€. 

Η διάρκεια αποπληρωµής των δανείων θα πρέπει να είναι από 36 έως 72 µήνες. 

Η κάθε επιχείρηση µπορεί να συµµετάσχει περισσότερες από µια φορά στη δράση, µε 

την προϋπόθεση ότι το συνολικό ύψος των δανείων που θα της χορηγηθούν δεν ξεπερνά τις 

100.000 €. Πληροφορίες για τη σύνταξη του αιτήµατος δίνονται από τα υποκαταστήµατα 

των εν λόγω Τραπεζών. 

Η εξέταση των αιτήσεων γίνεται µε βάση τους τραπεζικούς όρους δανεισµού σε 

συνδυασµό µε τους όρους της πρωτοβουλίας JEREMIE και στις εγκεκριµένες προς 

χρηµατοδότηση επιχειρήσεις, θα χορηγηθεί άµεσα η πρώτη δόση του δανείου, το επιτόκιο 

του οποίου υπολογίζεται περίπου 50% χαµηλότερο από τα ισχύοντα τραπεζικά επιτόκια 

κατά περίπτωση. 

  

 JESSICA  

Η πρωτοβουλία JESSICA (Κοινοί Ευρωπαϊκοί Πόροι για Αειφόρες Επενδύσεις στα 

Αστικά Κέντρα - Joint European Support for Sustainable Investment in City Areas), 

στοχεύει στη στήριξη επενδυτικών προγραµµάτων και έργων αστικής ανάπτυξης. 

Στόχος της JESSICA είναι η κινητοποίηση κεφαλαίων για τη χρηµατοδότηση 

ολοκληρωµένων δράσεων αστικής ανάπτυξης µε πιλοτικά προγράµµατα να προβλέπονται 

για την πρώτη περίοδο σε επίπεδο ΟΤΑ. Απώτερος στόχος είναι η ανάπτυξη αστικών 

κέντρων και η παροχή νέων θέσεων εργασίας. 
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Οι ενισχύσεις θα χορηγούνται µετά τη σύνταξη Ολοκληρωµένου Σχεδίου Αστικής 

Ανάπτυξης, όπου θα προτείνεται η υλοποίηση έργων µε χαρακτηριστικά παρέµβασης 

ολοκληρωµένου χαρακτήρα (ενεργειακά δίκτυα, κυκλοφοριακές ρυθµίσεις κ.ά.). 

 

 Ποιοί είναι οι δικαιούχοι  

Οι δικαιούχοι είναι δηµόσιοι ή ιδιωτικοί οργανισµοί, φορείς ή επιχειρήσεις αρµόδιοι 

για την έναρξη ή την έναρξη και υλοποίηση πράξεων. Στα πλαίσια των καθεστώτων 

ενίσχυσης δυνάµει του άρθρου 87 της Συνθήκης, οι δικαιούχοι είναι δηµόσιες ή ιδιωτικές 

επιχειρήσεις που εκτελούν µεµονωµένο έργο και λαµβάνουν δηµόσια ενίσχυση. 

 

∆ιάφορα Προγράµµατα (επιγραµµατικά): 

• digi-retail:  Απευθύνεται στις επιχειρήσεις λιανικού εµπορίου, ενισχύοντας την 

αξιοποίηση τεχνολογιών πληροφορικής και επικοινωνιών.  

• digi-content: αφορά σε επενδύσεις τεχνολογιών πληροφορικής και επικοινωνίας για 

ανάπτυξη ψηφιακού περιεχοµένου.  

• Εναλλακτικός Τουρισµός: Χρηµατοδοτεί επενδυτικά σχέδια επιχειρήσεων που 

δραστηριοποιούνται ή προτίθενται να δραστηριοποιηθούν στην ανάπτυξη µιας ή 

περισσότερων εναλλακτικών µορφών τουρισµού, όπως: αθλητικός τουρισµός 

αναψυχής, θαλάσσιος τουρισµός, τουρισµός υπαίθρου, γαστρονοµικός τουρισµός, 

τουρισµός υγείας και ευεξίας. 

• Ολοκληρωµένο σχέδιο παρέµβασης για την στήριξη της επιχειρηµατικότητας των 

επιχειρήσεων και των εργαζοµένων τους, µέσω δράσεων συµβουλευτικής και 

κατάρτισης καθώς και στήριξης της απασχόλησης σε περιοχές που υφίστανται τις 

συνέπειες της οικονοµικής κρίσης (περιλαµβάνει 2 δράσεις) : 

• ∆ράση 1: «Σχέδιο στήριξης επιχειρηµατικών πρωτοβουλιών ανέργων και νέων 

επιχειρηµατιών (σε φάση start-up)», συνολικού προϋπολογισµού 36.000.000 € και 

στοχεύει στην ίδρυση άνω των 1.000 νέων επιχειρήσεων ενώ παράλληλα προβλέπει τη 

δηµιουργία περισσότερων από 1.000 νέες θέσεις εργασίας. 

• ∆ράση 2 : «Ολοκληρωµένο Σχέδιο Παρέµβασης για τη στήριξη των επιχειρήσεων 

και εργαζοµένων τους, µέσω δράσεων συµβουλευτικής, κατάρτισης και παροχής 

κινήτρων για την τόνωση της πρόσβασης και την ενθάρρυνση της συµµετοχής 
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στην αγορά εργασίας», συνολικού προϋπολογισµού 36.000.000 € και στοχεύει στην 

ενίσχυση υφιστάµενων επιχειρήσεων, µέσω δράσεων συµβουλευτικής και κατάρτισης, 

µε στόχο την ανταπόκρισή τους στις νέες συνθήκες που διαµορφώνει η οικονοµική 

κρίση, καθώς και στη δηµιουργία άνω των 1.000 νέων θέσεων εργασίας. 

• digi-mobile: απευθύνεται σε επιχειρήσεις που λειτουργούν εντός της Ελληνικής 

Επικράτειας και παρέχει τη δυνατότητα να υλοποιήσουν επενδύσεις για την αξιοποίηση 

καινοτόµων εφαρµογών σε «έξυπνες» συσκευές κινητών επικοινωνιών (smart phones) 

και υπολογιστές-ταµπλέτες (tablet-pc). Οι εφαρµογές και ψηφιακές υπηρεσίες σε 

smartphones και tablet-pc µπορούν ενδεικτικά να αφορούν σε διαφορετικά θεµατικά 

αντικείµενα και τοµείς όπως υγεία, επιχειρηµατικότητα, περιβάλλον, πολιτισµός, 

ψυχαγωγία, τουρισµός, πολιτισµός, µεταφορές, εστίαση. 

• Εκσυγχρονισµός γεωργικών εκµεταλλεύσεων (Μεγάλα Σχέδια 

Βελτίωσης): παρέχει τη δυνατότητα ίδρυσης, επέκτασης και εκσυγχρονισµού των 

γεωργοκτηνοτροφικών εκµεταλλεύσεων, µε ποσοστά ενίσχυσης από 40-75% ανάλογα 

µε την ιδιότητα και την έδρα των δικαιούχων, µε στόχο τη βελτίωση των συνολικών 

επιδόσεών τους καθώς και την ενίσχυση της ανταγωνιστικότητάς τους. 

• Συνεργασία 2011: Στοχεύει στην υποστήριξη της συνεργασίας ανάµεσα στις 

επιχειρήσεις και τους ερευνητικούς φορείς της χώρας, µέσα από την κοινού εκτέλεση 

ερευνητικών και τεχνολογικών έργων που προάγουν την πράσινη ανάπτυξη, την 

ανταγωνιστικότητα και εξωστρέφεια των ελληνικών επιχειρήσεων και βελτιώνουν την 

ποιότητα ζωής του Έλληνα πολίτη. Επίσης  στην ενίσχυση και την εξειδίκευση του 

ερευνητικού δυναµικού, καθώς και στη διεθνή συνεργασία µέσω της δικτύωσης και της 

συνεργασίας µε φορείς από ευρωπαϊκές και άλλες χώρες. Το Πρόγραµµα απευθύνεται 

σε εγχώριες συµπράξεις δυναµικών επιχειρήσεων κάθε µεγέθους, ερευνητικών 

κέντρων, ινστιτούτων, ΑΕΙ, τεχνολογικών, δηµόσιων, και άλλων φορέων για την 

υλοποίηση έργων Ε&Τ σε εστιασµένους τοµείς. Σηµειώνεται όµως ότι οι βασικοί 

αποδέκτες (οµάδες-στόχοι) της πράξης είναι οι επιχειρήσεις, ανεξαρτήτως µεγέθους και 

οι ερευνητικοί φορείς (Πανεπιστήµια, ΤΕΙ, Ερευνητικά Κέντρα, Ινστιτούτα). Οι λοιποί 

φορείς, εκτός ελαχίστων εξαιρέσεων, θα συµµετέχουν κυρίως µε τη µορφή τελικών 

χρηστών / αποδεκτών των προϊόντων / τεχνολογιών / υπηρεσιών που θα αναπτυχθούν. 

Το ποσοστό ενίσχυσης (δηµόσια δαπάνη) σε επίπεδο έργου θα ανέρχεται σε 80% κατά 

µέγιστο επί του συνολικού προϋπολογισµού του αντίστοιχου έργου / σχεδίου, ενώ το 

υπόλοιπο του κόστους (ιδία συµµετοχή), θα το επωµίζονται οι δικαιούχοι ανάλογα µε 
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την ενίσχυση που δικαιούται ο καθένας από αυτούς (το ελάχιστο ποσοστό της ιδίας 

συµµετοχής θα ανέρχεται σε 20% και θα καλύπτεται από ιδίους πόρους των δικαιούχων 

και βασικά των επιχειρήσεων). 

• ∆ιαρθρωτική προσαρµογή εργαζοµένων µικρών επιχειρήσεων, που απασχολούν 

20-49 άτοµα, εντός της οικονοµικής κρίσης: Ενισχύει επιχειρήσεις, που απασχολούν 

από 20 έως και 49 εργαζοµένους, µη ενταγµένες σε Σχέδιο ∆ιαρθρωτικής 

Προσαρµογής του κλαδικού τους φορέα και υποβάλλουν το Σχέδιο αυτοτελώς. Το 

Σχέδιο ∆ιαρθρωτικής Προσαρµογής, µε βάση το οποίο χρηµατοδοτούνται υπηρεσίες 

συµβούλων και κατάρτισης ανθρώπινου δυναµικού των ωφελουµένων επιχειρήσεων, 

θα πρέπει να περιλαµβάνει συγκεκριµένες δράσεις, που αφορούν: α) βελτίωση χρήσης 

πόρων, β) βελτίωση περιβαλλοντικής διαχείρισης, γ) ενίσχυση εξωστρέφειας και δ) 

ανάπτυξη µοντέλων και πρακτικών για την προστασία των επιχειρήσεων και των 

θέσεων εργασίας. Στο Πρόγραµµα µπορούν να συµµετέχουν επιχειρήσεις 

οποιασδήποτε νοµικής µορφής, οι οποίες κατά την ηµεροµηνία υποβολής της αίτησής 

τους, θα πρέπει: α) να απασχολούν 20-49 άτοµα, β) να βρίσκονται εγκατεστηµένες και 

να δραστηριοποιούνται στην ελληνική επικράτεια, γ) να έχουν κάνει έναρξη 

δραστηριότητας πριν από την 1η Ιανουαρίου 2008, δ) να µην έχουν εξαντλήσει το 

ανώτατο όριο επιχορήγησης σύµφωνα µε τον κανόνα de minimis (200.000€) και ε) η 

έναρξη της υλοποίησης του Σχεδίου τους να µην προηγείται της ηµεροµηνίας της 

απόφασης χρηµατοδότησης της Πράξης. 
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3.11 BUSINESS ANGELS 

Ο επίσηµος ορισµός αναφέρει ότι business 

angel µπορεί να ονοµαστεί ο «ανεπίσηµος 

ιδιώτης», µε επιτυχηµένο παρελθόν ως επιχειρηµατίας ή στέλεχος επιχείρησης. Οι 

επιχειρηµατικοί άγγελοι, συνήθως, είναι µέτοχοι ή ιδιοκτήτες επιχειρήσεων, διευθυντικά 

στελέχη εταιριών, senior managers ή σύµβουλοι επιχειρηµατικού σχεδιασµού, αλλά και 

συνταξιούχοι πρώην σύµβουλοι επιχειρήσεων. Χαρακτηρίζεται από κεκτηµένη εµπειρία σε 

start-ups, από γνώση της αγοράς και δεξιότητες τις οποίες είναι διατεθειµένος να 

µοιραστεί, επιδιώκοντας βιώσιµες επιχειρησιακές ενέργειες και νέες εµπειρίες. Έχει τη 

διάθεση να επενδύσει σε νέα κεφάλαια µε στόχο το κέρδος. Τα κεφάλαια αυτά συνήθως 

κυµαίνονται από 15.000 € έως 100.000 € ετησίως. Τα βασικά στοιχεία που συνοψίζουν την 

προσωπικότητα ενός  business angel είναι η υπάρχουσα εµπειρία του, η διάθεση κεφαλαίου 

σε καινοτόµα επιχειρηµατικά σχέδια και το επιχειρηµατικό ενδιαφέρον για το µέλλον. 

Ο ρόλος των επιχειρηµατικών επενδυτών στην επιχείρηση µε την οποία συνεργάζονται 

είναι διττός: από τη µια είναι επενδυτές που επενδύουν τα κεφάλαιά τους, και από την 

άλλη έχουν ενεργό ρόλο στην επιχείρηση αυτή είτε µετέχοντας στο διοικητικό συµβούλιο 

παρέχοντας ανεπίσηµα συµβουλευτικές υπηρεσίες και προσφέροντας σε πολλές 

περιπτώσεις την τεχνογνωσία ή την εµπειρία τους στην διοίκηση και οργάνωση των 

εταιρειών, είτε, σε ορισµένες περιπτώσεις, δουλεύοντας σε αυτήν υπό καθεστώς µερικής 

απασχόλησης. Συνήθως επενδύουν στο αρχικό στάδιο ανάπτυξης των επιχειρήσεων. 

Αποτελούν αναπλήρωση της κλασικής τραπεζικής χρηµατοδότησης ή του επιχειρηµατικού 

κεφαλαίου (venture capital), που συχνά λείπει από αυτό το στάδιο της ζωής της 

επιχείρησης. Τα κεφάλαια αυτά δεν τα επενδύουν για να λάβουν άµεσα µερίσµατα, αλλά 

αποβλέπουν στην ταχεία ανάπτυξη των επιχειρήσεων και στην αύξηση της υπεραξίας τους. 

Οι business angels προσφέρουν σε επιχειρηµατίες µία σειρά υπηρεσιών µε στόχο την 

ανάπτυξή τους και υποστηρίζουν τη βέλτιστη επιλογή χρηµατοδότησης ανάλογα µε τις 

ανάγκες της επιχείρησης. Επίσης προσφέρουν συνδυασµένες υπηρεσίες που αφορούν την 

ανάπτυξη δικτύων προώθησης και πώλησης των προϊόντων της επιχείρησης, την 

υποστήριξη νέων συνεργασιών, ενώ παράλληλα ενεργοποιεί µηχανισµούς ορθής 

υλοποίησης επενδυτικών σχεδίων. 
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3.12 ΘΕΡΜΟΚΟΙΤΙ∆ΕΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ (BUSINESS 

INCUBATORS)  ΚΑΙ ΤΕΧΝΟΛΟΓΙΚΑ ΠΑΡΚΑ 

(TECHNOLOGY PARKS) 

Παγκοσµίως µε τον όρο Θερµοκοιτίδα Επιχειρήσεων (Business Incubator ή απλά 

Incubator) εννοείται µία εταιρεία η οποία παρέχει σε νέο-ιδρυόµενες και µε προοπτικές 

γρήγορης ανάπτυξης εταιρείες χρηµατοδότηση (σε µικρότερη έκταση από την αντίστοιχη 

που προσφέρουν τα VCs), χώρους και εξοπλισµό (όπως κτιριακές εγκαταστάσεις, έπιπλα, 

ηλεκτρονικούς υπολογιστές, τηλεφωνικές συσκευές, πρόσβαση στο internet, κ.λ.π), 

υπηρεσίες γραµµατειακής υποστήριξης, συµβουλευτικές υπηρεσίες και υποστήριξη (όπως 

σε θέµατα φοροτεχνικά, λογιστικά, νοµικά, πληροφορικής, εξεύρεσης προσωπικού, κ.λ.π), 

αλλά και ένα δίκτυο επαφών µε πελάτες και προµηθευτές και σε αντάλλαγµα παίρνει ένα 

ποσοστό του µετοχικού κεφαλαίου και / ή πληρωµές από την νέο ιδρυόµενη εταιρεία. 

Γενικά, η αποστολή του Incubator είναι να ιδρύσει και να µεγαλώσει την νέα εταιρεία 

τόσο ώστε αυτή να φτάσει µε επιτυχία ως την πόρτα του VC για να ζητήσει πλέον, µε 

σωστή υποδοµή και επαγγελµατική προετοιµασία, την πρώτη ευµεγέθη επένδυση που θα 

της επιτρέψει να αναπτυχθεί και να επιβληθεί στην αγορά. Η χρονική διάρκεια της 

επένδυσης του Incubator κυµαίνεται συνήθως µεταξύ των 6 και 18 µηνών. Στον ελληνικό 

χώρο, και µέσω της κρατικής – ευρωπαϊκής χρηµατοδότησης του προγράµµατος 

«Ελευθώ», έχουν ιδρυθεί και λειτουργούν κανονικά πλέον οι πρώτες ελληνικές 

«θερµοκοιτίδες» µε την διεθνή έννοια του όρου. 

Ενδεικτικά, θερµοκοιτίδες είναι: 

- i-Cube S.A. Αθήνα 

- Innovative Ventures SA i-Ven Αθήνα 

- Θέρµη ΑΕ Θεσσαλονίκη 

- Θερµοκοιτίδα Θεσσαλονίκης Θεσσαλονίκη 

- Xtend B2B Αθήνα 

- Θερµοκοιτίδα Νέων Επιχειρήσεων Χανίων Χανιά 

- Τεχνολογικό πάρκο Ηρακλείου Ηράκλειο 
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Αυτές οι θερµοκοιτίδες έχουν δηµιουργηθεί από (και ανήκουν εξολοκλήρου σε) 

ελληνικές εταιρείες VC, γενικότερων επενδυτικών υπηρεσιών και συµβούλων 

επιχειρήσεων ή ιδιωτών επενδυτών. Θα πρέπει να τονιστεί ότι, παρότι γενικά ακολουθούν 

το µοντέλο λειτουργίας των διεθνών incubators, όπως αυτό περιγράφηκε παραπάνω, η 

προσέγγισή τους σε αυτό είναι διαφορετική. Οι διαφορές εντοπίζονται κυρίως στον τρόπο 

και το ύψος της χρηµατοδότησης που προσφέρουν στους νέους επιχειρηµατίες. Έτσι, άλλοι 

Έλληνες incubators έχουν τα δικά τους κεφάλαια µε τα οποία χρηµατοδοτούν τους 

incubates (τις νέες εταιρείες τις οποίες λαµβάνουν υπό την προστασία τους) και άλλοι 

απλώς µεσολαβούν και φέρνουν σε επαφή τις νέες εταιρείες µε εταιρείες VC οι οποίες 

αναλαµβάνουν την χρηµατοδότησή τους.  

 

Τι παρέχουν οι Θερµοκοιτίδες Νέων Επιχειρήσεων 

Οι θερµοκοιτίδες επιχειρήσεων παρέχουν: 

• Χώρους γραφείων, σε προσιτές τιµές µισθωµάτων, 

• Κοινές υπηρεσίες, συµπεριλαµβανοµένης γραµµατειακής υποστήριξης και από 

κοινού χρήσης του εξοπλισµού γραφείου (fax, τηλεφωνικές συνδέσεις, φωτοτυπικό 

κέντρο, χώρους σίτισης, αίθουσες παρουσιάσεων και συσκέψεων, ασφάλεια κτιρίου 

κλπ.) 

• Ανάπτυξη συνεργιών ανάµεσα στις συστεγαζόµενες επιχειρήσεις, 

• Χρηµατοδότηση των λειτουργικών δαπανών των εγκατεστηµένων επιχειρήσεων 

• Παροχή συµβουλευτικών και άλλων εξειδικευµένων (Νοµικής, Λογιστικής φύσης) 

υπηρεσιών 

Ποιες επιχειρήσεις µπορούν να ενταχθούν σε καθεστώς Θερµοκοιτίδας 

Οποιαδήποτε επιχείρηση θεωρείται σχετικά νέα ηλικιακά - µέχρι τριών (3) ετών 

επιχειρηµατικής δραστηριοποίησης, χαρακτηρίζεται από την υλοποίηση καινοτόµων ιδεών 

µε έµφαση στη χρήση νέων τεχνολογιών, γεγονός που ενισχύει τη δυνατότητά εισαγωγής 

τους σε νέες αγορές (niche markets), στοιχεία τα οποία αξιολογούνται κατά την υποβολή 

του επιχειρηµατικού σχεδίου της ενδιαφερόµενης εταιρίας. "Ωριµότερες" εταιρίες µπορούν 

επίσης να ενταχθούν στη Θερµοκοιτίδα, όταν επιθυµούν να στεγάσουν στους χώρους της, 
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κάποια νεο-αναπτυχθέντα ερευνητικά τους τµήµατα προώθησης νέου προϊόντος ή 

υπηρεσίας, επωφελούµενες ταυτόχρονα από την ανάπτυξη εσωτερικών συνεργιών. 

Κάποιες άλλες προσπάθειες που γίνονται στη χώρα µας, είτε από τον ιδιωτικό είτε από 

τον δηµόσιο τοµέα, µάλλον δεν φτάνουν στην πλήρη έννοια του Incubator, κυρίως γιατί 

δεν περιλαµβάνουν το κοµµάτι της χρηµατοδότησης, και της συνακόλουθης κατοχής 

µέρους του κεφαλαίου, της νέας επιχείρησης. Η πλέον διαδεδοµένη µορφή στη χώρα µας 

είναι τα «τεχνολογικά πάρκα» τα οποία δηµιουργούνται από φορείς (δήµους, 

επαγγελµατικές ή/ και επιστηµονικές ενώσεις, κ.λ.π.) µε σκοπό να προωθήσουν 

συγκεκριµένα συµφέροντα µέσω της δηµιουργίας νέων επιχειρήσεων (π.χ., ανάπτυξη 

συγκεκριµένων τεχνολογιών, µείωση ανεργίας σε συγκεκριµένη περιοχή, κ.λ.π.) και 

περιορίζονται στο να παρέχουν σε νέες επιχειρήσεις (κυρίως) εγκαταστάσεις και 

(προαιρετικά) υπηρεσίες υποστήριξης επί πληρωµή. Τέτοια (ενδεικτικά) είναι οι 

«θερµοκοιτίδες» Λαυρίου, Χανίων, Λάρισας, η τεχνόπολη Θεσσαλονίκης (η οποία 

σχεδιάζεται να περιλαµβάνει και θερµοκοιτίδα µε την ολοκληρωµένη έννοια του όρου), 

έχει ανακοινωθεί η δηµιουργία του πάρκου υψηλής τεχνολογίας Ακρόπολις στην Αθήνα, 

το επιστηµονικό Πάρκο Πάτρών, ενώ στην ίδια κατηγορία µάλλον µπορούµε να εντάξουµε 

και την ιδιωτική πολυεθνική εταιρεία Regus (η οποία απλώς παρέχει υπηρεσίες στέγασης 

και γραµµατειακής υποστήριξης). 

 

 

3.13 ΝΕΑ ΧΡΗΜΑΤΙΣΤΗΡΙΑΚΗ ΑΓΟΡΑ (ΝΕ.Χ.Α.) 

Η Νέα Χρηµατιστηριακή Αγορά (ΝΕ.Χ.Α.) αποτελεί µια εναλλακτική πηγή από όπου 

οι επιχειρήσεις µπορούν να αντλήσουν κεφάλαια. Στην αγορά αυτή µπορούν να εισαχθούν 

δυναµικές ή καινοτόµες µικροµεσαίες επιχειρήσεις που δεν έχουν εισαχθεί στην Κύρια ή 

την Παράλληλη αγορά του Χρηµατιστηρίου Αξιών Αθηνών. 

Η σύσταση της Νέας Χρηµατιστηριακής Αγοράς (ΝΕ.Χ.Α.) που έγινε µε το Ν.2733/99 

(Φ.Ε.Κ.155Α/30-7-99)  προβλέπει την εισαγωγή µετοχών µικροµεσαίων δυναµικών ή 

καινοτόµων εταιριών που δεν έχουν εισαχθεί στην Κύρια ή στην Παράλληλη αγορά του 

Χρηµατιστηρίου Αξιών Αθηνών. Η είσοδος στο χρηµατιστήριο αποτελεί πάντα µία µορφή 
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σηµαντικής χρηµατοδότησης για κάθε επιχείρηση, η οποία έτσι συγκεντρώνει κεφάλαια τα 

οποία και θα χρησιµοποιήσει για την περαιτέρω ανάπτυξή της. 

 

Εισαγωγή στη ΝΕ.Χ.Α. 

Για να εισαχθεί µία εταιρία στη ΝΕ.Χ.Α. πρέπει να συντρέχουν οι παρακάτω 

προϋποθέσεις: 

- Τα ίδια κεφάλαια της εκδότριας εταιρίας πρέπει να ανέρχονται σε 586.941 € 

τουλάχιστον, για την οικονοµική χρήση που προηγείται της αίτησης εισαγωγής στο 

Χ.Α. 

- Η εκδότρια εταιρία πρέπει να έχει δηµοσιεύσει τις ετήσιες οικονοµικές καταστάσεις 

της, ως ανώνυµη εταιρία, για δύο (2) τουλάχιστον οικονοµικές χρήσεις που 

προηγούνται της υποβολής της αίτησης εισαγωγής. Οι οικονοµικές καταστάσεις της 

εταιρίας πρέπει να είναι ελεγµένες από Ορκωτό Ελεγκτή. 

- Η εταιρία που υποβάλλει αίτηση εισαγωγής των µετοχών της για πρώτη φορά στη 

ΝΕ.Χ.Α, πρέπει να έχει ελεγχθεί φορολογικά για όλες τις χρήσεις, για τις οποίες, κατά 

το χρόνο υποβολής της αίτησης, έχουν δηµοσιευθεί οι ετήσιες οικονοµικές 

καταστάσεις. 

- Για την εισαγωγή των µετοχών στη ΝΕ.Χ.Α διατίθενται, µε δηµόσια εγγραφή, στο 

κοινό τουλάχιστον εκατό χιλιάδες (100.000) µετοχές, αξίας τουλάχιστον 733.676 €. 

Από τη διάθεση των µετοχών αυτών ποσοστό τουλάχιστον ογδόντα τις εκατό (80%) 

προέρχεται από αύξηση του µετοχικού κεφαλαίου της εταιρίας. 

- Μέτοχος της εταιρίας που κατέχει µετοχές η ονοµαστική αξία των οποίων αντιστοιχεί 

τουλάχιστον στο 5% του µετοχικού της κεφαλαίου δεσµεύεται, πριν την υποβολή της 

αίτησης εισαγωγής, ότι δεν θα διαθέσει µε οποιονδήποτε τρόπο το 80% των µετοχών 

του για τον πρώτο χρόνο και 50% για τον δεύτερο και τρίτο χρόνο από την εισαγωγή 

της στην ΝΕ.Χ.Α. 

- Η εταιρία υποβάλλει επενδυτικό σχέδιο, το οποίο συντάσσεται µε ευθύνη του 

αναδόχου. Στο σχέδιο αυτό γίνεται υποχρεωτικά αναλυτική περιγραφή των τεχνικών 

και χρηµατοοικονοµικών του στοιχείων, των στοιχείων της αγοράς στα οποία 

βασίζεται η στρατηγική της εταιρίας και των µέσων που προτίθεται να χρησιµοποιήσει 

για την επίτευξη των αναπτυξιακών της στόχων. Οι προδιαγραφές και το ειδικότερο 
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περιεχόµενο του επενδυτικού σχεδίου, τα κριτήρια βάσει των οποίων εκτιµώνται ο 

δυναµισµός της επιχείρησης, οι προοπτικές της και η πρωτοτυπία της επιχειρηµατικής 

προτάσεως, καθώς και κάθε άλλο αναγκαίο για την επάρκειά του στοιχείο 

καθορίζονται µε κανονιστική απόφαση του ∆ιοικητικού Συµβουλίου του Χ.Α. 

- Η εταιρία συντάσσει και δηµοσιεύει, πριν την έναρξη της δηµόσιας εγγραφής, 

Ενηµερωτικό ∆ελτίο, σύµφωνα µε τις διατάξεις του Π.∆. 348/1985 (ΦΕΚ 125Α'), στο 

οποίο περιέχονται επιπροσθέτως και τα ακόλουθα: 

◦ Πληροφορίες για τις οικονοµικές προοπτικές της εταιρίας, όπως αυτές 

αξιολογούνται από τον ανάδοχο, για χρονικό διάστηµα πέραν της τρέχουσας 

χρήσης, τις οποίες η εταιρία αιτιολογεί 

◦ Ανάδοχος Έκδοσης / Σύµβουλος: Ο Ανάδοχος Έκδοσης εγγυάται την πλήρη 

κάλυψη του διατιθέµενου από την αύξηση µε δηµόσια εγγραφή κεφαλαίου της 

εταιρίας και οφείλει να παρακολουθεί και να ενηµερώνει το κοινό για την πρόοδο 

του επενδυτικού σχεδίου και τη χρηµατοοικονοµική κατάσταση της εταιρίας, 

ευθυνόµενος κατά τα λοιπά σύµφωνα µε τις διατάξεις του Π.∆. 350/1985. 

 

Υποχρεώσεις των εισηγµένων εταιριών 

Οι εισηγµένες στη ΝΕ.Χ.Α. εταιρίες έχουν τις παρακάτω υποχρεώσεις: 

- Οι εταιρίες, των οποίων οι µετοχές είναι εισηγµένες στη ΝΕ.Χ.Α, υποχρεούνται να 

δηµοσιεύουν οικονοµικές καταστάσεις, σύµφωνα µε το Π.∆. 360/1985 (ΦΕΚ 129 

Α'). Υποχρεούνται επίσης: 

α) να υποβάλλουν ανά εξάµηνο έκθεση σχετικά µε τον τρόπο χρήσης των 

κεφαλαίων και την πορεία του επενδυτικού σχεδίου, 

β) να δηµοσιεύουν σε ετήσια βάση το σύνολο των µετοχών και δικαιωµάτων που 

κατέχουν τα µέλη του .ιοικητικού τους Συµβουλίου και τα στελέχη που 

κατέχουν διευθυντικές θέσεις. 

Με απόφαση της Επιτροπής Κεφαλαιαγοράς που εκδίδεται ύστερα από γνώµη του 

∆.Σ. του Χ.Α και δηµοσιεύεται στην Εφηµερίδα της Κυβερνήσεως, µπορούν να 
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ορίζονται επιπλέον υποχρεώσεις για γνωστοποίηση στοιχείων σχετικών µε την 

κατάσταση και την εξέλιξη της δραστηριότητας της εταιρίας. 

Με απόφαση του ∆.Σ. του Χ.Α.Α µπορεί µια εταιρία που έχει εισαχθεί στη ΝΕ.Χ.Α. να 

µεταταχθεί στην Κύρια ή στην Παράλληλη Αγορά του ΧΑΑ εφόσον πληροί τις εξής 

προϋποθέσεις: 

- Η εταιρία έχει παραµείνει για 3 τουλάχιστον χρήσεις στη ΝΕ.Χ.Α. 

- Έχει πραγµατοποιήσει το επενδυτικό της σχέδιο. 

- ∆εν έχει υποπέσει σε σοβαρές ή επανειληµµένες παραβάσεις της χρηµατιστηριακής 

νοµοθεσίας. 

 

 

 

 

 

 

3.14 ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΙΑΚΟ ΠΡΟΓΡΑΜΜΑ 

ΑΝΤΑΓΩΝΙΣΤΙΚΟΤΗΤΑ – 

ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟΤΗΤΑ            

2007 – 2013 

 

Το Επιχειρησιακό Πρόγραµµα για την Ανταγωνιστικότητα και Επιχειρηµατικότητα 

εξειδικεύει τη στρατηγική για την ενίσχυση της ανταγωνιστικότητας και της εξωστρεφούς 

επιχειρηµατικότητας της ελληνικής οικονοµίας στο πλαίσιο της γενικότερης εθνικής 

αναπτυξιακής στρατηγικής για τη νέα περίοδο 2007-2013. 

Βασική συνιστώσα του Προγράµµατος αποτελεί η προστασία του περιβάλλοντος και η 

αειφόρος ανάπτυξη. 
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Η Στρατηγική Μελέτη Περιβαλλοντικών Επιπτώσεων (ΣΜΠΕ) καθορίζει, περιγράφει 

και εκτιµά τις σηµαντικές άµεσες και έµµεσες περιβαλλοντικές επιπτώσεις από την 

εφαρµογή του Επιχειρησιακού Προγράµµατος «Ανταγωνιστικότητα και 

Επιχειρηµατικότητα».  

Εγκρίθηκε µε την υπ΄αριθµ Ε(2007)5338/26.10.2007 απόφαση της Επιτροπής των 

Ευρωπαϊκών Κοινοτήτων. 

Το ΕΠ Ανταγωνιστικότητα - Επιχειρηµατικότητα 2007-2013,  έχει ως Κεντρικό 

αναπτυξιακό στόχο τη βελτίωση της ανταγωνιστικότητας και της εξωστρέφειας των 

επιχειρήσεων και του παραγωγικού συστήµατος της χώρας, µε έµφαση στη διάσταση 

της καινοτοµικότητας. 

Η Συγχρηµατοδοτούµενη ∆ηµόσια ∆απάνη του ΕΠΑΝ ΙΙ ανέρχεται στο ποσό 

των 1.519.000.000 € από τα οποία 1.291.000.000 € προέρχεται από πόρους του 

Ευρωπαϊκού Ταµείου Περιφερειακής Ανάπτυξης (ΕΤΠΑ) και 228.000.000 € από 

πόρους του Ελληνικού ∆ηµοσίου . Η ιδιωτική συµµετοχή αναµένεται να φθάσει το 

1.410.565.249 €. 

Η συνολική ∆ηµόσια ∆απάνη του ΕΠΑΝ ΙΙ ανέρχεται στο ποσό των 1.721.000.000 € 

για τις 8 γεωγραφικές περιοχές παρέµβασης του Επιχειρησιακού Προγράµµατος 

“Ανταγωνιστικότητα και Επιχειρηµατικότητα” - ΕΠΑΝ ΙΙ (περιφέρειες στόχου 1) και 

1.498.000.000 € για τις υπόλοιπες 5 Περιφέρειες µεταβατικής στήριξης (Αττική, ∆υτική 

Μακεδονία, Κεντρική Μακεδονία, Νότιο Αιγαίο, Στερεά Ελλάδα) αρµοδιότητας 

παρέµβασης των αντίστοιχων Περιφερειακών Επιχειρησιακών Προγραµµάτων (ΠΕΠ) . Η 

συνολική ∆ηµόσια ∆απάνη για τις 13 περιφέρειες ανέρχεται σε 3.219.000.000 €. 

Ο στόχος αυτός θα επιτευχθεί µε δράσεις που υποστηρίζουν: 

• Την επιτάχυνση της µετάβασης στην οικονοµία της γνώσης, 

• Την ανάπτυξη της υγιούς, αειφόρου και εξωστρεφούς επιχειρηµατικότητας, 

• Την ενίσχυση της ελκυστικότητας της Ελλάδας ως τόπου ανάπτυξης 

επιχειρηµατικής δραστηριότητας µε σεβασµό στο περιβάλλον. 
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Οι τοµείς πράξεων που θα χρηµατοδοτηθούν από το ΕΠΑΝ ΙΙ είναι η Ενέργεια, ο 

Τουρισµός, η Έρευνα και Τεχνολογία, η Υγεία, η Βιοµηχανία, η Προστασία του 

Καταναλωτή, το Εµπόριο, οι Υπηρεσίες, ο Πολιτισµός 

 

Οι βασικές προτεραιότητες του ΕΠΑΝ ΙΙ για την περίοδο 2007 – 2013 είναι: 

1. Η προώθηση της καινοτοµίας, υποστηριζόµενης από έρευνα και τεχνολογική 

ανάπτυξη: Ενίσχυση της Έρευνας, της Τεχνολογίας και της Καινοτοµίας σε 

όλους τους κλάδους οικονοµικής δραστηριότητας ως βασικού παράγοντα για την 

αναδιάρθρωση της ελληνικής οικονοµίας και την µετάβαση στην οικονοµία της 

γνώσης. 

2. Η ενίσχυση της Επιχειρηµατικότητας και της Εξωστρέφειας: Ανάπτυξη της 

ποιοτικής και εξωστρεφούς επιχειρηµατικότητας µε στόχο την παραγωγική 

αναβάθµιση της χώρας προς αγαθά και υπηρεσίες υψηλής προστιθέµενης αξίας, 

µε ποιότητα, περιβαλλοντική ευαισθησία, ενσωµάτωση γνώσης και καινοτοµίας. 

3. Η βελτίωση του επιχειρηµατικού περιβάλλοντος: Βελτίωση του θεσµικού 

περιβάλλοντος και των βασικών υποστηρικτικών δοµών, υποδοµών, µηχανισµών 

και εργαλείων που είναι απαραίτητα για την ανάπτυξη της επιχειρηµατικότητας, 

την ενδυνάµωση του ανταγωνισµού και την προστασία του καταναλωτή. 

4. Η ολοκλήρωση του ενεργειακού συστήµατος της Χώρας και η ενίσχυση της 

αειφορίας: Εξασφάλιση του ενεργειακού εφοδιασµού της χώρας, στο πλαίσιο 

της επίτευξης των περιβαλλοντικών στόχων της, υποστήριξη της απελευθέρωσης 

της αγοράς ενέργειας και ένταξη της χώρας στα µεγάλα διεθνή δίκτυα µεταφοράς 

ηλεκτρισµού και φυσικού αερίου. 

Στις προτεραιότητες του ΕΠΑΝ ΙΙ συγκαταλέγεται και η αναβάθµιση των δεξιοτήτων 

του ανθρώπινου δυναµικού µέσω προγραµµάτων κατάρτισης επιχειρηµατιών, 

εργαζοµένων, ερευνητών, καθώς και απασχολούµενων στον τουριστικό τοµέα του 

Πολιτισµού και της Υγείας. 

 

 



 
55 

Άµεσα Ωφελούµενοι: 

• Επιχειρήσεις και συνεργασίες / δίκτυα / ενώσεις / clusters επιχειρήσεων όλων των 

τύπων και µεγέθους µε έµφαση στις ΜµΕ και πολύ µικρές επιχειρήσεις. 

• ΑΕΙ, ΤΕΙ, Ερευνητικά Κέντρα, Ινστιτούτα και Εργαστήρια του δηµοσίου και ιδιωτικού 

τοµέα, καθώς και δίκτυα αυτών. 

• Φορείς εκκόλαψης ή ανάπτυξης της καινοτοµίας και των επιχειρήσεων έντασης γνώσης 

(Τεχνολογικά Πάρκα, Θερµοκοιτίδες κ.α.). 

• Τεχνοβλαστοί (spin offs και spin-outs: επιχειρήσεις που αξιοποιούν εµπορικά 

αποτελέσµατα επιστηµονικής έρευνας). 

• Επιµελητήρια, δοµές στήριξης της επιχειρηµατικότητας και φορείς µεταφοράς 

τεχνολογίας. 

• Φυσικά πρόσωπα, ερευνητές, εφευρέτες, επιχειρηµατίες, επενδυτές. 

• Άτοµα από ειδικές κοινωνικές οµάδες (ΑΜΕΑ, ΡΟΜ, τρίτεκνοι κ.α.). 

• Οι φορείς και οργανισµοί πιστοποίησης και οι µηχανισµοί εποπτείας της αγοράς. 

• Ο Έλληνας καταναλωτής και οι καταναλωτικές οργανώσεις. 

• Ελληνικά νοικοκυριά σε νέες περιοχές επέκτασης των δικτύων φυσικού αερίου. 

• Επιχειρήσεις παραγωγής ενέργεια από ΑΠΕ και ΣΗΘΥΑ, εξοικονόµησης ενέργειας και 

βελτίωσης της ενεργειακής απόδοσης στον δευτερογενή και τριτογενή τοµέα. 

• Οι νησιωτικές και δυσπρόσιτες περιοχές της χώρας. 

Έµµεσα Ωφελούµενοι: Όλοι οι πολίτες και επισκέπτες της χώρας. 

 

Οι εν δυνάµει ενδιαφερόµενοι για τις δράσεις και τις ενισχύσεις του ΕΠΑΝ ΙΙ είναι 

επιχειρήσεις διαφόρων κλάδων και τοµέων ανεξαρτήτως αριθµού απασχολουµένων σε 

αυτές –ιδίως µικροµεσαίες επιχειρήσεις, Ερευνητικοί και Τεχνολογικοί φορείς, ΑΕΙ, ΤΕΙ, 

νέοι, γυναίκες, άτοµα µε αναπηρίες, νέοι επιστήµονες, νέοι επενδυτές, µεταποιητικές, 

εµπορικές, τουριστικές επιχειρήσεις, χρήστες του τουριστικού προϊόντος, εργαζόµενοι σε 

επιχειρήσεις, καταναλωτές.  



 

Σχετικά µε το ΕΠΑΝ 

λειτουργεί στην οδό Μεσογείων

στους διαδικτυακούς τόπους

παρέχεται ενηµέρωση και έντυπο

Φορείς ∆ιαχείρισης που 

υλοποιούνται. Ακόµα, έχουν

Ανάπτυξης (ΚΕΤΑ), ένα σε

πληροφορούν και προσανατολίζουν

έχουν δηµιουργηθεί 54 Κέντρα

τη διευκόλυνση του επιχειρηµατία

επιχείρησης και την αδειοδότηση

Περιορισµός του επιχειρηµατία

ΕΠΑΝ II ισχύει ο κανόνας

αθροιστικά σε περίοδο 3 ετών

 

 

 

 

3.15 ΤΑΝΕΟ  

 

Το Ταµείο Ανάπτυξης

πρώτη και µόνη εταιρεία στο

ανάπτυξης ταµείων επιχειρηµατικού

προσανατολισµό τις µικροµεσαίες

βασικός του ρόλος είναι

επιχειρηµατικών συµµετοχών

επιχειρηµατικές δραστηριότητες

κριτήρια για τη συµµετοχή

συµµετοχών είναι η αξιοπιστία

ΕΠΑΝ ΙΙ παρέχονται πληροφορίες στο Γραφείο Πληροφόρησης

Μεσογείων 56, Αθήνα, στην τηλεφωνική γραµµή

διαδικτυακούς τόπους www.antagonistikotita.gr και www

και έντυπο ενηµερωτικό υλικό και από τους αρµόδιους

που είναι υπεύθυνοι για την πληροφόρηση των

Ακόµα έχουν συσταθεί 13 Κέντρα Επιχειρηµατικής

ένα σε κάθε περιφέρεια, τα οποία έχουν συµβουλευτικό

προσανατολίζουν τις επιχειρήσεις σε εξειδικευµένα

Κέντρα Υποδοχής Επενδυτών (ΚΥΕ), ένα σε κάθε

επιχειρηµατία-επενδυτή σε διαδικαστικά ζητήµατα

αδειοδότηση-εγκατάσταση της λειτουργίας της. 

επιχειρηµατία-επενδυτή: Σε ορισµένα από τα

κανόνας de minimis που δεν επιτρέπει στον επιχειρηµατία

περίοδο 3 ετών ενισχύσεις που θα υπερβαίνουν τα 200.000

   

Ανάπτυξης Νέας Οικονοµίας είναι η 

εταιρεία στο χώρο της ανταγωνιστικής 

επιχειρηµατικού κινδύνου µε 

µικροµεσαίες επιχειρήσεις. Ο 

είναι η συγχρηµατοδότηση της ίδρυσης εταιρειών

συµµετοχών, οι οποίες θα αναλαµβάνουν να επενδύουν

δραστηριότητες που βρίσκονται στα πρώτα στάδια

συµµετοχή του ΤΑΝΕΟ στις εταιρείες κεφαλαίου

αξιοπιστία και η φερεγγυότητά τους, καθώς και

56 

Γραφείο Πληροφόρησης που 

γραµµή 8011136300 και 

www.espa.gr. Επίσης 

τους αρµόδιους Ενδιάµεσους 

πληροφόρηση των δράσεων που 

Επιχειρηµατικής και Τεχνολογικής 

συµβουλευτικό χαρακτήρα, 

εξειδικευµένα θέµατα. Επιπλέον 

σε κάθε νοµό, µε σκοπό 

ζητήµατα για τη σύσταση 

από τα προγράµµατα του 

επιχειρηµατία να εισπράξει 

 200.000€. 

ίδρυσης εταιρειών κεφαλαίου 

επενδύουν σε καινοτόµες 

στάδια ανάπτυξης. Κύρια 

κεφαλαίου επιχειρηµατικών 

καθώς και η συµβολή των 
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χρηµατοδοτούµενων επιχειρηµατικών δραστηριοτήτων στην ανάπτυξη τοµέων νέας 

οικονοµίας. Το ΤΑΝΕΟ αναλαµβάνει µεγαλύτερο ποσοστό επί του κινδύνου και µικρότερο 

επί των προσδοκώµενων αποδόσεων και έτσι ενθαρρύνεται η προσέλκυση σηµαντικού 

όγκου ιδιωτικών κεφαλαίων, ελληνικών και ξένων, προς την κατεύθυνση της 

χρηµατοδότησης επενδύσεων νέας οικονοµίας. 

Το ΤΑΝΕΟ παρέχει έµµεσα επιχειρηµατικό κεφάλαιο (venture capital) σε νέες 

επιχειρήσεις που δραστηριοποιούνται στους εξής κλάδους: 

� Πληροφορική – Τηλεπικοινωνίες 

� Βιοτεχνολογία – Υγεία 

� Βιοµηχανικά προϊόντα – Υλικά 

� Ενέργεια – Οικολογικά Έργα 

� Γεωργία – Τρόφιµα – Ποτά 

� Υπηρεσίες 

ή βασίζουν την ανάπτυξή τους στην εφαρµογή καινοτοµιών. 

 

Με τη συγχρηµατοδότηση του Ταµείου Ανάπτυξης Νέας Οικονοµίας ιδρύθηκαν έντεκα 

αµοιβαία κεφάλαια επιχειρηµατικών συµµετοχών (venture capital funds), που εδρεύουν 

στην Ελλάδα και διαχειρίζονται συνολικά πάνω από 280.000.000 € και είναι τα παρακάτω: 

1. Capital Connect Venture Partners 

2. Zaitech Fund 

3. IBG Hellenic Fund II 

4. THERMI-ΤΑΝΕΟ VENTURE CAPITAL FUND 

5. AIMS-ΤΑΝΕΟ FUND 

6. ALPHA TANEO Α.Κ.Ε.Σ. 

7. Oxygen Taneo Neoventures 

8. GIVE – TANEO FUND 

9. PIRAEUS TANEO Α.Κ.Ε.Σ. 

10. NEW MELLON-TANEO Climate Change Opportunities 

11. ΤΑΝΕΟ FG RES FUND 
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Το Ταµείο έχει επενδύσει το σύνολο των κεφαλαίων που διαχειρίζεται, µε στόχο τη 

διευκόλυνση της χρηµατοδότησης των µικροµεσαίων επιχειρήσεων. Σύµφωνα µε την 

επίσηµη ιστοσελίδα του ΤΑΝΕΟ, µέχρι στιγµής έχουν χρηµατοδοτηθεί σαράντα εταιρείες 

από τα venture capital funds του. 

Για την υλοποίηση των στόχων του, το Ταµείο συνεργάστηκε µε την πλειοψηφία των 

µεγάλων ελληνικών τραπεζών (όπως Αττικής, Alpha, Πειραιώς, Marfin), µε επιχειρηµατίες 

και επενδυτικούς οµίλους και ταυτόχρονα, άντλησε κεφάλαια και από ξένους επενδυτές.  

Επίσης, συµµετέχει στην ενηµέρωση των επιχειρήσεων για τις εναλλακτικές πηγές 

χρηµατοδότησης, συµβουλεύει νέους και µη επιχειρηµατίες, αναπτύσσει δίκτυα 

συνεργασιών για τη διευκόλυνση των ΜΜΕ και παρακολουθεί τις εξελίξεις της αγοράς 

εντοπίζοντας τα κενά χρηµατοδότησης. 
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4. ΣΥΜΠΕΡΑΣΜΑΤΑ – ΠΡΟΤΑΣΕΙΣ 

 

Μια επιχείρηση για να µπορέσει να είναι επικερδής και ανταγωνιστική θα πρέπει να 

έχει ρευστότητα, που σηµαίνει το κεφάλαιο κίνησής της να είναι υψηλό. Για να το πετύχει 

αυτό της προσφέρονται τα εναλλακτικά µέσα χρηµατοδότησης που αναλύθηκαν 

παραπάνω. 

Το γενικό συµπέρασµα το οποίο προκύπτει είναι ότι οι επιχειρήσεις αντιµετωπίζουν 

δυσκολίες όσον αφορά τη χρηµατοδότησή τους από τις τράπεζες και καταφεύγουν όλο και 

περισσότερο στα νέα µέσα χρηµατοδότησης. Η στροφή αυτή των επιχειρήσεων επήλθε 

µετά την οικονοµική κρίση που ξέσπασε αρχικά στις Η.Π.Α. το 2008, η οποία επηρέασε 

και την ελληνική οικονοµία. Το κράτος προσπαθώντας να τονώσει την ελληνική αγορά, 

δηλαδή και τον κλάδο των επιχειρήσεων, προωθεί διάφορα προγράµµατα 

χρηµατοδοτούµενα από πόρους της Ευρωπαϊκής Ένωσης. 

Πιο συγκεκριµένα, η πρόσβαση των ΜΜΕ στον τραπεζικό δανεισµό έχει γίνει πιο 

δύσκολη λόγω των πολλών εξασφαλίσεων και εγγυήσεων που ζητούν οι τράπεζες και των 

επιτοκίων που συνδέονται µε την πιστοληπτική ικανότητα του επιχειρηµατία. Όσοι 

ενδιαφέρονται για την απόκτηση εξοπλισµού ή παγίου προσφεύγουν στη λύση του leasing, 

ενώ για απόκτηση χρηµατικού κεφαλαίου µε ευνοϊκότερους όρους απευθύνονται στο 

ειδικό ταµείο στήριξης των επιχειρήσεων ΕΤΕΑΝ. 

Ένα άλλο είδος χρηµατοδότησης είναι το Venture Capital, που κατά κανόνα 

χρηµατοδοτεί µεγάλες επιχειρήσεις µε επικίνδυνο επενδυτικό σχέδιο, παρουσιάζει αύξηση 

τα τελευταία χρόνια. Για τη διευκόλυνση των ΜΜΕ οι οποίες βρίσκονται στα πρώτα 

στάδια ανάπτυξής τους δηµιουργήθηκε το ΤΑΝΕΟ. Αυτό παρέχει έµµεσα επιχειρηµατικό 

κεφάλαιο (Venture Capital) σε καινοτόµες ΜΜΕ µε µεγαλύτερο κίνδυνο στο επενδυτικό 

τους σχέδιο µε αποτέλεσµα να χρησιµοποιείται αρκετά ως µέσο χρηµατοδότησης. 

Αρκετά διαδεδοµένη λύση για καινοτόµες και δυναµικές ΜΜΕ είναι και η ΝΕ.Χ.Α. η 

οποία λειτουργεί σαν το Χρηµατιστήριο Αξιών Αθηνών βοηθώντας εκείνες να αντλήσουν 

κεφάλαια. 

Αντίθετα, τα οµολογιακά δάνεια, όπως και τα τραπεζικά, δεν προτιµώνται πλέον λόγω 

της απαραίτητης υποθήκευσης συγκεκριµένου περιουσιακού στοιχείου του υποψήφιου 

δανειζόµενου. 
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Εξαιτίας των δυσχερειών είσπραξης και των καθυστερήσεων πληρωµών, οι οποίες 

εντείνονται όλο και περισσότερο, το factoring και η ασφάλιση πιστώσεων βρίσκονται σε 

ανάπτυξη γιατί προστατεύουν τον επιχειρηµατία. 

Ο νέος επενδυτικός νόµος, το ΕΣΠΑ και το ΕΠΑΝ ανήκουν στην ευρύτερη κατηγορία 

των επιδοτούµενων προγραµµάτων που προσφέρει το κράτος σε συνεργασία µε την Ε.Ε. 

Οι επιχειρηµατίες τα προτιµούν γιατί θεωρούνται «ανώδυνη» χρηµατοδότηση και 

απευθύνονται σε όλες σχεδόν τις επιχειρήσεις. 

Όσον αφορά στους Business Angels, τις Θερµοκοιτίδες Επιχειρήσεων και τα 

Τεχνολογικά Πάρκα συµπεραίνουµε ότι είναι υπό ανάπτυξη αφού είναι ακόµα καινούργια 

µέσα χρηµατοδότησης. Παρόλα αυτά, αναµένεται να αυξηθεί η ζήτησή τους τα επόµενα 

χρόνια. 

Τέλος, µετά από τα παραπάνω συµπεράσµατα, θα πρέπει να τονιστεί ότι, λόγω της 

κρίσης που υφίσταται η οικονοµία της Ελλάδας τα τελευταία χρόνια, οι επιχειρηµατίες 

καλό θα ήταν όσο µπορούν να αυτοχρηµατοδοτούνται ή να αντλούν κεφάλαια από 

«ανώδυνες» πηγές χρηµατοδότησης όπως από επιδοτήσεις της Ε.Ε. που δεν δεσµεύουν 

κάποιο περιουσιακό στοιχείο και δεν επιβαρύνουν τον επιχειρηµατία µε τόκους. 
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